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MONTOYA, C.G. 1983. Proceso de toma de decisién y su racionalidad
en la adopcidén de précticas de conservacién de sueles, Puriscal.
Tesis M. Sc., Turrialba, C.R. CATIE. 170 p.

PALABRAS CLAVES: Toma de decisién, racionalidad campesina,

Eénero, conservacion de suelos, A&rbol de
decisién etnogréiafica, técnica de "Juegosg"
{(games).

RESUMEN

Durante enero a marzo de 1993 en Purical, Costa Rica, se
evaluaron los procesos de decisién y de racionalidad sobre 1a
adopcidén de précticas de conservacidn de suelos. Se trabajd con
86 agricultores (36 hombres y 30 mujeres) de diez comunidades
del Cantdén de Puriscal y dos comunidades del Cantén de Mora y
ademés con los técnicos (3) de 1la Agencia de Extensidn Agricola
de Puriscal (HAG), encargados de esas comunidades. Para la fase
de validacién de 1los Modelos se utilizaron 25 agricultores v 3

téenicos diferentes a la muestra original.

Se identificé los posibles centros de decisidn Yy se
procedidé a la formacién de los modelos arboles etnograficos de
decisién. En la investigacidén de las preferencias se utilizé la
técnica de los "Juegos" (Games) para cuatro distintas actividades
(bienestar, actividad productiva, manejo de la produceién vy
practicas ds conservacidn de suelos) y tres subactividades de
producecidn (venta agricola, venta pecuaria vy produccidn para
avutoconsumo)
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La alimentacidén resultd el objetivo prioritarioc , seguido
de la produceidn condicionada =& la wventa de productos

agropecuario.

En la primera prioridad no se identificaron preferencias
entre sexos, a partir de la segunda se puede observar

diferencias en las parejas de un mismo hogar.

En el manejo de la produccién inciden el mercadec y 1la
comercializacidén de los productos (80% de 1los casos), 1la

asistencia técnica (5.5%) v el crédito (4.5%.)

La mayoria de los agricultores (85%) conoce practicas de
conservacidén de suelos, las mas frecuentes son los sistemss
agroforestales como el café arbolado (34.5%) curvas a nivel y

zanjas de desviacidn (18.5%).

De las prédcticas de conservacién evaluadas, solo el 8% de
los agricultores han adoptado alguna de ellas con todas las
especificacidnes téeniecas, un 424 realizan estas pricticas
considerando wuna parte minima de las recomendaciones v el
restante (50%) adecuan las recomendaciones a sus posibilidades de

. . . . "
recurgsos cumpliendo parcialmente los objetivos,



MONTOYR, C.6. 1993, Take process of decilsion angd their
rationality in the adoption of practices of conservation of
ol ls, Furiscal. Thesis M. Boc., Tuwrrialba, C.R.CATIE. 170 p.

WORDS KEY¥S: Taking of decision, rural rationality, gender,
congservation of soils, tree of decision
etnographic, technical of "gamss”.

SLIMMARY

During January to March of 1292 in Purical, Uosta Rica,
gvaluation the processes of decision and of rationality on
the adoption of prectices of conservation of floors. He
Was work with 446 agricultuwrists (36 men and 20 women) of ten
comuinities of the Cantdn of Furiscal and two communities of
the Cantén of vou Live. With the technical (3) of the Agency
of fAgricultural extension of Puriscal (MAG), ftaken it uwupon
to those communities. For the phase of valitation of the
Madel wse 25 agriculturists and 3 differsnt technicians to

the original pattern.

He was identified the possible Centers of Decision in
order to proceed to the formation of the Models 1 Forest of
Decigion. In order to investigate the preferences was
vwtilized the Technigue of the "Games® for four different
activities (Well-being, Productive Activity., Handling of the
Froduction and Fractical of Conservation of soil and three
gtk —activities of Froduction (Agricultural BSale, Sale

Fecuwaria and Froduction for Autocomsum.



It food resulted 1like the objective priority,
consecutive of the prodoction conditioned to the sale of
products land.

In it first priority was not identified preferences

beltwesn sexes, starting from the secondary cowld be observed

differences in the pairs of a same home.

The marketing and the commercizlization of the products
inside in the handling of the production (904 of the cases),
it technical asistence {3.5%) and the credit (4.5%2.)

The majority of the sgriculturists {(B5%) vou kEnow
practical of conservation of fTloors, the most fraguent they
areg the systems agroforestery like the forested coffes

(ER4L5W) curves to level and gutters of deviation (18.3%)

From the practices of evaluated conservation, only the

2% of the farmers has adopted some of then wibth all the

technical especifications, & 424 they carry out  thess
practices considering a minimal part of the recommendations
and the residueal (504 adapt bthe recomesndsations to their
possibilities of finanoe coanpleting partially thes

objecltives.
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I. INTRODUCCION

El estilo agricola predominante en centroamérica, en
particular el de laderas, encara una crisis creciente como
resultado de 1la deforestacién, la pérdida de diversidad, el
deterioro de los suelos vy la contaminacidn de las aguas. Entre
las principales causas de esta situacidén se encuentra el
crecimiento rdpido de la pobleeidn, un estile insostenible ds

desarrollo v el uso de tecnologia inapropiada.

L.a sostenibilidad de la agricultura se fundamenta en los
cambios de pensamiento, conciencia v actuacidn de las personas
sobre el entendimiento de los procesos productivos. Basado en
ello, la importancia de 1la conservacidén de suelos radica en
asegurar la mejor utilizacidén de su uso racional y prudente, lo
cual llevard al mantenimiento de una agricultura prospera ¥

permanente.

Aunque se han realizado muchos avances técnicos en practicas
de conservacién de suelos, el avance real, principalmente en
zonas de ladera no se ha visto favorecido por un alto indice de
adopcidén de las tecnologias propuestas, tal como se esperaria con
el gran nimero de proyectos en casi todas las zonas de ladera del
mundo. La cultura de los pueblos es un factor poco considerado
en la evolueidén de la poblacidén, con una gran incidencia en la
aceptacidén o rechazo de las innovaciones dentro de sus patrones

culturales, mediante diversas lineas de conducta.

En lineas generales, se conocen las causas externas del
comportamiento del agricultor, no asi 1la comprensién de su

razonamiento y de sus influencias internas.



Son muchos los estudios sobre transferencia de tecnologis,
sin embargo, han side grandes los frscasos en su aplicacidn,
debido principalmente al desconocimiento de la loégica de
producciodn del campesinoe. La mayoria se han basado unicamente en
el aspecto fisico v bioldgico de las actividades agropecuarias v

N - N i3
no en lo=s aspectos sociocecondmicos.

Es necesario reconocer el trabajo de algunos
investigadores, quienes han aportado soluciones 2 este problema,
buscando de esta manera mejorar los sistemas de extensién,
siendo las investigaciones realizadas por Gladwin €., a partir
de 19768 han brindado nuevas aliernativas al respecto, cuyo

aporte es considerade muy valioso.

Dadas estas -condiciones la importancia del tems radiea en
analizar v evaluar los procesos de racionalidad v toma de
decisiones campesinas y técnicas, para conocer cuales y como son
las rutas de pensamiento para la adopcidén o rechazo, de prédcticas
de conservacidn de suelosj}Esto orientard a los planificadores,
decisores v ejecutores de programas vy proyectos de conservacidn

de suelos para obtener mejores resultados.

La presente investigacidn se realizd en el Cantdén de
Puriscal, Costa Rica, donde se obtuvo la informacidén de
agricultores v samas de casa de doce (12) comunidades y +tecnicos
de la Agencisa de Extension Agricola de Puriscal del Ministerio de
Agricultura vy Ganaderia (HAG)

Para la obtenciédn de 1a informacidn se utilizé la
Metodologia de Arboles de Decisidn Etnogrédfica vy la Técnica de
Games,ambas basadas en modelos etnograficos, para de esta manera

alcanzar al objetive general de la investigacidén que es el



comprender la racionalidad del agricultor v el técnico sobre ls
toma de decisiones en la adopcidn de précticas de conservacidn de

suelos.

Siendo los objetivos especificos: a) analizar y evaluar los
procesos de racionalidad del campesino agricultor sobre la toma
de decisiones en la sadopecidn de précticas de conservacidén de
suelos y b) analizar y evaluar 1los procesos de racionalidad de
los técnicos sobre la toma de decisiones campesinas en la

adopcidn de précticas de conservacidn de suelos.

Las hipdtesis planteadas son: a) 1la toma de decisién sobre
adopcidn de prédcticas de conservacidn de suelos no esta definida
por procesos de racionalidad campesina v b)) la racidnalidad
técnica no es suficiente para la toma de decisidén campesina sobre

la adopecidn de pricticass de conservacién de suelos.

Debido &a la escasa disponibilidad de tiempo vy recursos, no
fué posible abarcar un nimerc mayor de entrevistados en las
comunidades, aunado & lo anterior, 1la distancia v la extensa

superficie entre ellas fué un factor determinante.



II. REVISION DE LITERATURA
2.1. Toma de decisiones

Dados los cambios que impone la vida moderna vy los adelantos
que la ciencia pone al alcanze del hombre, es cada vez mayor el
namero vy tipo de decisiones que los individuos y las familias
deben tomar, donde el proceso de decidir tiene como objetivo la
seleccidn entre alternativas.(Gladwin 1981) y utilizar recursos,
afrontar cambics y resolver conflictos es decir, tomar las
decisiones como mejor corresponda a sus intereses, donde los
procedimientos y el tiempo en el proceso de decidir son mnuy
diversos. (Doorman F., et al. 1991, Gladwin 1981, DeFagot, 1975,
Ferran F. 1981, Fernandez F. 1976, Causillas T. 1988)

Un segmento de las decisiones de la familia se relacionan
con el proceso de produccidn agropecuaria (proceso mas complejo),
pudiendo ser de dominio independiente y exclusivo del hombre, de
la mujer o de ambos. aLas decisiones estan siempre relacionadas y
asociadas con las estrategias productivas de corto (campafia
agricola) y largo plazo (ciclos productivos extensos que abarcan
mas de un afic), con el uso de tecnologia por cultivo o parcels o
especie pecusria, su familia vy su entornoe socic-econdmico.
(Quijandria B. 1991, Claverias, 1989,Defagot,1975, Medrano
D.1991)”

Por esto el proceso de toma de decisiones es mas complejo,
porque entre otras razones, 'las relaciones técnicas de produccién
gon inestables, hay mayor influencia de factores climdticos, los

productos son méds perecederos y la necesidad de buscar empleo
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fuera de la finca para mejorar los ingresos limita la

Flexibilidad del pequefioc apgricultor para adoptar nuevas
lj

tecnologias. (Posner J. Mcpherson M.1880, Quijandria, 1991))

Lo expuesto conduce =8 estudiar vy sanalizar los procesos de
toma de decisiones por parte del productor/productora, pues la
ntilizacidén de esta drea del conocimiento permitird planificar
mejor las acciones y asegurar gran parte del impascto de los
proyectos, via transformacidn tecnolégica y desarrollo
agropecuario.(Quijandria B, 1991)"

2.2. Racionalidad y l16gica de produceidn

Moreno A, 1988, indica una de las razZones por las cuales se
fracasd en Prpyectos de Desarrollo Rural, se debidéd a la escasa
atencién pr?gtada al productor, a su 1l1ldégica productiva v sus
expectativasl Por lo tanto es importante el reconocimiento de 1la
racionalidad del pequefio preductor en la toma de decisiones, pues
a8 menundo, ila propuesta de nuevas tecnologias no son las
apropiadas parsa sus condiciones agroecoldgicas, a su racionalidad
socioecondmica, los objetivos v aspiraciones del agricultor v su
familia, que se originan en las formas v carscteristicas propias
de los sistemas familiares de finca v/o de los arreglos
productivos agropecuarios. {(Quijandria, B. 1991, CECADE 1988,
Dorman F. et al, 1991).

La unidad de produccidén familiar, constituye un sistema
integrado cuyo objetivo es garantizar la reproduccidn v
supervivencia familiar. Dentro de las limitaciones de sus
recursocs, busca una forma conservadora de mantener mninimos

productivos para garantizar el antoconsumo familiar; v los
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recursos monetarios requeridos para sus necesidades productivas y
familiares, prevaleciendo la aversidén al riesgo, que caracterizan
a la pequefia produccidén sagropecuaris, (Quijandria B. 1991,
Moreno A, 1981, Von Platen H. et al 1982)"f

Algunos de estos aspectos pueden parecer obvics ¥ no son
percibidos por la poblacidén local como factores principales de
dificultad, otros parecen ser secundarios, y son los mas
importantes en la percepcidén de los campesinos. Cada productor
sgropecuario aplica conocimientos "enddgenos” o "locales" en el
manejo de su finca,basada en experiencias propias, asi como
empirica de generaciones anteriores y orienta su manejo =al
desarrollo de un solo recurso o al manejo integrado de ellos.
(Dorman F. et a1,1881. Dulin P. 1988).

Si se examina el sistema tradicional de produccién de las
pequefias fincas, estas por poseer menos recursos econdmicos,
hacen un uso mas intensivo de su finca y los recursos naturales
de su finca, donde su sistems de produccidén representsa uno de los

mas eficientes de todos los sistemas empleados. (Dulin P. 1888)

Congiderando a las mscciones y decisiones del productor como
respuestas racionales a las limitaciones impuestas por las
condiciones de produccidn, se busca soluciones o alternativas
apropiadas a 1los problemas técnicos v socioecdnomicos de la
finca, con base en las adaptaciones desarrolladas y practicadas

por los mismos productores.(Dorman F. et al, 1991)

Las influencias de cultura y sociedad originan grupos
socioculturales diversos, los que compartiendo en forma general
un conjunto de conceptos y comportamientos caracteristicos, dan
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origen a los patrones de "racicnalidad campesina” éino-regionales
(Claverias, 1991). Estos patrones determinan, una diferenciacién
entre las “"racionalidades” masculinas y femeninas, las que
dependeran de la wvision vy vivencia de la sociedad (cultura) y
dentre de laz cuales se asignard roles vy posiciones a los

distintos géneros.

2.3. Género y toma de decisiones

Segin Hernandez (1981), el andlisis de género es el término
comunmente usado para estudiar los roles que juegan tanto hombres
como mujeres ¥y las dindmicas inter e intra hogares dentro de los
sistemas agricolas. Permite analizar el lugar que ocupan y como
se insertan hombres y mujeres en la socledad en terminos

econdnicos v politicos.

Overholt et al (1985) explica gue las metodoleogias del
andlisis de género se refieren a relaciones por el acceso a los
recursos, la participacidn en 1la toma de decisiones en la finca v
en la familia, vy la divisidén de los trabajos conforme al sexo.
El andlisis por género permite conocer guienes tienen sacceso y
control de los recursozs criticos de produccidén (Feldstein et al,
1981).

La mujer, considerada en el pasado como elemento "invisible"
de la economia agricola, constituye un importante porcentaje del
total de l1la mano de obra sagricolas mundial. La campesina
desempefia muchos papeles: es esposa, madre y productora agricola,
cria ganado ¥y ecultiva, cosecha, elabora, comercializa y prepara
los alimentos. (FAQ, 1891)
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La asignacion sociocultural del rol de la mujer ha
determinado también una gran heterogeneidad de situaciones con
respecto a su participacidén en la toma de decisiones, siendo
estas muy complejas al interior del hogar. A este nivel es
necesario definir quién decide vy cdémo se decide al interior de un
hogar, en relacidn a los egpacios reproductivo v
productivo.(Medrano D, 1881, Campafia, P. 1882)

~Aunque en general se valora poco el aporte de la mujer a la
geconomia familiar, cada vez va logrando mayvor poder en la toma de
decisiones en el dmbito doméstico v comunal. (Paolisso M.,
Yudelmals, 1992).

La incorporacién de la mujer al proceso de 1la toma de
decisiones puede presentar dificultades. LLog hombres v las
mujeres de las zonas rurales a veces tienen intereses opuestos en
lo que se refiere a las inversiones de produeccidén (FAO, 1881),

siendo las actividades familiares de produccién asignadas en base

a patrones culturales, costumbres locales, al manejo v/o
participacidén del hombre(s) o de 1a mujer(es). (Quijandria B.
1991

En la agricultura, el nivel de participacidén de la nujer
esta intimamente relacionadeo con el grado de desarrollo agricola,
el tipo de cultivos gque se dan en la regidén, la vinculacidén con
los mercados de exportacién, el estrato social campesino v la
especializacidén productiva por género.{(Quijandria B. 1981,
Campafia P.1991; Carmona et al, 18983).

La divisidén de trabajo en 1la agricultura ha hecho que a
menudo los hombres se dediquen a los cultivos comerciales v las

mujeres al sector de subsistencia, siendo la participacidn
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femenina fundamental en la explotacidén vy mantenimiento de l=a
unidad productiva-familiar, principal rol que desempefia al
interior del hogar.(Hernandez, 1991; FAQ,13883, Benez M. 1882).
Esto 1lleva a postular gque no hay ninguna actividad v/o tarea
productiva en el campo de la produccidén agropecuaria gque la mujer
no pueda realizar debido a su condicién fisico-biclégica.(Camparfia
P. 1992, Paolisso M. Yudelman S. 1882)

Desde esta perspectiva, se podria decir, exis@e una
tendencia a que las campesinas esten marginadas del proceso de
toma de decisiones involucrandoe la producecisdn, el uso de los
recursos, v en general, a tode ligado a los aspectos econdmico-
productivos del predio familiar. A su vez, el hombre no se
involucraria en el universo de decisiones que tienen relacidn al

espacio doméstico v reproductivo.{(Campafia P. 1882)

Por otra parte, el trabajo de las mujeres en la agriconlturs
se ha visto limitado, por la carencia de tierras, vy por el rol
predominante del hombre en dicha actividad. Por 1o gune su
participacidén en la misma, ha sido dnicamente de apoyo al hombre
en determinadas labores agricolas vy en aquellos casos donde
nujeres solas cultivan su propia parcela, la produccidn vy
productividad alecanzada es baja, puesto la nmujer es mas solicita
con su cultive vy méAs conciente de que depende de elloc 1=
alimentacidn v sobrevivencia de sus hijos v la familia en
general. (Alonsoc P. 1881)

Lamentablemente, el reconccimiento de su participacidén no ha
llevade siempre a 8@  inclusidén como beneficiaria de los
proyectos., El acceso a los recursos productivos, como la tierra,

el erédito, las tecnologias adecuadas y la capacitacdn, ha sido
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siempre insuficiente para permitir a la mujer desarrollar
plenamente sus potencialidades.(FAC 1891, Plascenciza H. 1881).

Debideo a 1o anterior, los enfoques actuales no deben
restringirse al productor tradicional sino entender sn
consideracidén a otros niveles y unirse en particular a la mujer,
los jovenes, 1la familia vy las comunidades.(Lindarte E., Benito
€.1881)

2.4. Culturs v tradiciones

Los objetivos, aspiraciones, estrategias v percepciones del
individuo son determinados primordialmente por factores sociales
v culturales, Se presta especial atencidén a las percepciones de
los agricultores sobre su gquehacer agropecuario, como son: los
fines de la produccidn, el valor social v cultural de ciertos
cultivos o actividades pecuarias, los riesgos involucrados en la
produccidén agropecuaria, la intervencidén de las agencias de
desarrollo, v mAs importante, las percepciones de las necesidades

de desarrollo de la poblacién misma.(Doorman F. et al, 1881)

Es entonces, que cuando la cultura cambia, los individuos y
los grupos eligen entre alternativas, y deciden adoptar o
rechazar innovaciones o seguir una linea de conducta en vez de
otra ¥ no interesa tanto gque cambios scon adaptados, sino en como

se toman las decisiones (Miller F. 1987)

Desde una perspectiva de género se parte de la base que las
actividades agricolas realizadas por hombres v mujeres
campesinas, estan marcadas por patrones culturales y sociales.
Existe por 1lo tanto, una gran heterogeneidad respecto al tipo y

clase de actividad que lleva a cabo cada uno de los sexos. En
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conereto, una misma actividad puede ser femenina o masculing
dependiendo del contexto cultural en la cual se realice.{(Campafia
P. 1882).

El productor/productora, en base a sus contextos e
influencias socio-culturales, tienen definidos, en forma muchas
veces implieita, las metas vy aspiraciones para su nicleo
familiar, asi como las estrategias para su reproduccidn social vy
econdmica. En este contexto, 1la utilizacidn de sus recursos
productivos tendrd orientaciones gue se relacionan con las metas

vy aspiracliones familiares. {Buijandria B. 1881)
2.5. Transferencia de tecnologia

En relacidén a 1la transferencia de tecnologia, Moreno A.
1988, opina que los servicios de extensidén wtilizados en America
Latina no son adecuados puoes desconocen la situacion a la
distribucion de las responsabilidades vy tareas productivas entre
hombres v mujeres. En paises donde las barreras culturales
restringen el acceso de ellos a las producciones femeninas hace
todavia mas difieil traer nuevas tecnologias para las

productoras. (Benez H. 1892)

La extensidén debe ayudar a la gente a resolver sus propios
problemas, ensefiar a tomar sus propias decisiones, (Lorca, Lucia
1376), busca el cambio de actitudes e influenciar a la persona
para que haga cambios de conducta que contribuvan a la elevacidn
de sus niveles de vida a través de un lenguaje acequible para que
lo aprovechen. (Pimentel M, Vargas J. 1987, Lorca L. 1976, Alamos
a. et al 1976).
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El éxito de 1la adopcidn de tecnologia por parte del
agricultor depende en gran parte de la capacidad del técnico, el
cudl deberia estar al dia con los nuevos conocimienteos y técnicas
descubiertas. (Melgar D. et =al, 1987). Por supuesto siempre
habra diferencias individuales entre los téenicos en cuanto a las
capacidades de organizarse 0 de esforzarse Mnas gque

rutinariamente. (Henderikus P. et al, 1985)

Al agricultor o ganadero es necesario motivarlo en su propia
finca. Ya gue el sueloc v 81 agua son su capital, v de ellos
deriva su subsistencia, casi los énicos argumentos vdlidos para

el, son los econdmicos.{(Dulin P. 1891)

Cuando de mujeres beneficiarias se trata, la tendencia de
los programas v/o provectos de desarrolloe es a promover
actividades tradicicnales sin un astudio en profundidad de la
factibilidad v rentabilidad del producto. (Medrano D. 18991,
Ministerio Agricultura Pern, 18988, FAO 1881). No es casualidad
que el rol reproductive yv doméstice asignado a la mujer, ha
determinado hasta ahora, el tipo de programas de capacitacidn
dirigides hacia ella. (Medrano D. 1881).

Por 1lo general existen diferentes responsables de la
produccidn dentro de una misma unidad familiar, va sea por rubros
sspecificos o por actividades o tareas dentro de un mismo rubro;
v también, existen evidencias de que en moy pocas oportunidades
los conocimientos adguiridos por el productor jefe (masculino)
llegan a los demds miembros de la familia v mucho menos a las

mujeres (Horeno A. 1881).
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Para lograr trabajar con mujeres en el &rea rural, el
extensionista tiene gue comenzar con un fuerte nivel de promocidn
vy organizacidn, pues el nivel de integracidn de las mujeres es
mninimo. Al mismo tiempo, las actividades doméstica=m, el cuidado
de los hijos vy la atencién hacia el marido absorven todo su
tiempo y compiten con cualquier actividad de tipo productivo en
la que ella se interese en participar fuera de su casa. (Alonso
P. 1981)

Por otra parte, no se puede dejar de lado la influencia de
la idiosincracia Latinocamericana referids especialmente al
"machismo"”; patrén cultural arraigado en el hombre v en la mujer,
mds profundamente en las familias campesinas. Dichos patrones
culturales, han sido una limitante para la mayoria de agentes de

extensidén. (Alonso 0. 1991

Pese a ello en la capacitacidn se puede apreciar una clara
disecriminacidn hacia las mujeres, frente al tipo v calidad de la

asistencia y la dificultad de su acceso. (Moreno A. 1881)

2.8. Conservacidn de suelos y agnas

La conservacidn de suelos no es una actividad negativa, con
costos enormes v poco rentable. Es un trabajo positive que
permite aumentar sustancialmente, idincluso a corto plazo, la
produccidén agricola vy asegura a largo  plazo la productividad
continua de los mas importantes recursocs naturales. En
definitiva, la conservacidén del suelo depende en su mavor parte
del propio agricultor: sin su entusiasmo y cooperacidn es poco lo
gue puede hacerse (FAO, 18984).
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Los problemas de conservacidn del suelo estdn estrechamente
vinculados con los del desarrolleo v la pobreza rurales. Un
agricultor gque a duras penas consigue producir alimentos
suficientes para el sustentoc de su famlia no puede dedicar
semanas ni meses a construir bancales en sus tierras o a aprender

nuevas técnicas agricolas. (FAQ,1984)

Cabe sefialar qus algunas actividades relativas a la
consgrvacién de suelos, manejo de cuencas v crecimiento de los
recursos forestales locales de América Latina, ha despertado méas
receptividad e interés en las mujeres que en los hombres. (Benez
M. 1882)

Son muchos los aspectos del comportamiento humano gue pueden
influir en la reaccidén de las comunidades sagricolas ante la
necealdad de intervenir con medildas adecuadas de conservacidn de
suelos en una cuenca hidrografica: costumbres, obstdculos,
tradiciones, organizacidn social, recursos disponibles, crédito,
asistencia técnica, incentivos, inseguridad del mercado.
(Faustino J, 1991, Ervin D. 1988, Swanson L. et al. 1888)

Pese a ello, los sagricultores entienden las tareas
conservacionistas dentro de su cuadro de necesidades vy las
adoptan en ls medids en que se ajusten a su modo de vidae v a la
légica general de su proceso productivo, donde la agricultura se

complementa con otras (Hinisterio de Agriculturs. PERU 1988)

Aunado a lo anterior, es muy frecuentemente encontrar el
problema de credibilidad hacia los técnicos encargados de hacer
extensidn vy conservacidn, puesto que existe poea evidencia visual
para convencer a los agricultores de los beneficios, sumado a lo

anterior, entra en Jjuego la credibilidad del gobierno u otros
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organismos  empleadores de sus servicios, (Badilla C. 19849,
Faustino J. 1881)

2.7. Provectos de conservacion de snelos y aguas

Son innumerables los provectos en Conservacidn de Suelos vy
Aguas realizadas a nivel mundial, principalmente en zonas de
ladera, la mayoris han carecido del componente de capacitacidn
permanente, ademds de no tomar en cuenta la situacidn
socioecondmica y cultural del agricultor. Entre los obstdculos y
limitaciones para la continuidad de los proyectos y programas es
que son desarrolladeos por organismos internacionales v la
durabilidad de ellos se orienta a periodos cortos generalmente
las respuestas son poco riapidas y no llegan al alcance total de

las agpiraciones del agricultor.(Dulin P. 1988, Melo H. 18981)

Estos basan su estrategia en la extensidn y transferencia de
tecnologia, sin embargo parece ser que existe una metodologia
poco eficaz; por lo general esta no logra inducir el concepto vy
necesidad de conservar v mucho menos facilitar la "apropiacidn de
la téenica" por parte del agricultor. Este proceso no favorece a
la continuidad, el efecto dura mientras subsistzs el provecto vy
las prédcticas u obras mantienen la motivacidn en presencia del
proyecto; pero no progresan hacia el futuro.(FAQO, 1884, Lindarte
E. Benito C. 1891)

En algunos provectos de Conservacidn de Suelos como el caso
de la Cuenca del Rio Chirigui Viejo, (Panama 1881-1987) y en la
Cuenca del Rio Parrita {(Costa Rica, 1984-1985) se presentaron
dificultades debido a factores institucionales, econémicos, la

escesa y deficiente capacitacidn por parte de los itécenicos, 1o
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cudl incrementaba ain mids el desconocimiento de las obras por
parte del agricultor v el alto grado de individualismo (Beitia,
1991; Henderikus P. et al, 1885; Badilla C. 18989)

Mientras tanto, el éxito de los provectos de Conservacidn en
Etiopia fué debido en gran parte a 1la participacidén de las
asociaciones de campesinos, cada una de las cunales agrupa a
varios cientos de familias, que han conseguido movilizar rédpida v

eficazmente una mano de obra organizada.(FAOD,1384)

LLos proyectos de desarrolle de Cuencas Hidrograficas
realizados por la FAO en la Repiblica de Corea resultaron, sin
duda alguna, considerablemente facilitados por la existencia de
asociaciones comunales de fomento, que se demostraron utiles pars
la formulaeidn de los planes, la discusidn de los proyectos v la

organizacidn de los trabajoa. (FAO, 1384)

Para 1988 el gobierno de los Estados Unidos v el Gobiernc
del Perd, crearon el Pfograma Nacional de Conservacidn de Suelos
v Aguas a lo largo de 1la Sierra Peruana y encontraron gue la
mayoria de los agricultores mostraron disposicidn, preferencia vy
un efecto multiplicador para realizar practicas

conservacionistas.(Ministerio Agricultura ,Peru, 1988)

2.8. Adopcidn de tecnologia

En 1la finca, la alternativa con que cuenta el productor
frente z los recursos disponibles ez aumentar la produceidn en el
corto plazo o mejorar la sostenibilidad en un plazo mediano o
largo. Esta 1dltima lo llevard a adoptar tecnologias sostenibles

v ademas rentables. (Torres F. 1891), pero determinarid de la
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misma manera otras necesidades vy requerimientos como crédito y

asistencia técnica (Quijandria B. 139891).

Entonces, los problemas del peguefio productor no solamente
se relacionan c¢on el hecho de gque no pueden adoptar las nuevas
tecnologias, a causa de la falta de condiciones adecuadas, sino =
menudo los aumentos en la produccidn logrados en las fincas
medianas vy grandes provocan bajas en los precios de los productos
agropecuarios, desalentando de esta manera al productor (Deoorman
F. et al, 18991). .

Por lo tanto, la adopcidn de una nueva tecnologia por parte
de los pequefios productores significa la pérdida de su auntonomia
productiva y el incremento de su dependencia de instituciones vy
politicas externas sobre las cuales no tiene control. (Doorman F.
et al, 1981)

L.as experiencias en provectos como Puebla v Caqueza
rindieron una nueva perspectiva sobre los conoeimientos, la
capacidad de manejo v la racionalidad de la toma de decisiones
del pequefio productor agropecuario e indiecan que la evaluacidn de
los acontecimientos en el Plan Puebla comprueba la racionalidad
de las prédcticas de los pequefios productores, se comprobd que los
pequeiios agricultores rechazaron las innovaciones ofrecidas
mediante juicios bien fundamentados, basados en la bisgqueda de un
balance de riesgos e inversiones.{(Gladwin C. 1978, Doorman F.
1991)

Ya que la mayvoria de los productores son comerciantes v se
muestran renuentes a asumir riesgos. Por tanto, cualquier cambio
tecnoldgico propuesto debe incrementar sus rendimientos y  por

consiguiente sus ingresos. (Melo H. 1991)
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Como - un elemento que afiade complejidad al proceso, 1los
productores toman las decisiones de produccidn, adopeidn
tecnologica vy comercializacidn agropecuaria teniendo en

consideracidén la llamada "incertidumbre advertida", encontréandose
dentro de este proceso rangoes de productores con diferentes
preferencias de riesgo. Esto determina gue al interior de un
conjunto de productores y de regiones homogéneas de produccién,
s; puedan presentar diferencias en estrategias y eficiencia
productivas basadas en 1las ya mencionadas ‘“preferencias v/o
aversiones al riesgo” (Howard, 1870; CE&DAP, 1990 citadeo por

Buijandria B. 1891).

2.8.1. Adopecion de pricticas de conservacidn de snelos

En ecuante se logre convencer al agricultor que 1la
conservacion produce aumento en la produccidén, rendimientos,
reduccidn de costos, aceptard efectuar las practicas pero lo
importante es que el agricultor se "apropie” de la tecnologia vy
participe en la toma de decisiones a nivel de fineca, si detecta
mérito en las téenicas propuestas, v si son ficiles de asumir
bajoc sus recursos limitados dentro de su sistema actual de

producecidn, adoptard las técnicas.(Dulin P. 1988B)

Ez dimportante puntusalizar que no  se puede esperar una
respuesta ampliamente positiva de 1los agricultores basdndose en
las ventajas econdmicas, como unico medic de promocidn, también
esta la motivacidn, capacitacidén v de las condiciones sociales en
due se encuentren, todo lo cudl condicionard 1a wvoluntad
colectiva regspecto a la conservacidn de suelos.{(Ministerio

Agricultura, PERU 1888)
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Helo H. (1391) reporta gue en Tierra Blanca, Cartago, Costa
Rica, el nivel de adopecidn tecnoldgica en conservacidn de suelos
en la zona es bajo. El productor solo aplica el 24,5% del
{{paguete tecnolégico en conservaciéﬁ!recomendado por el Serviciae
Nacional de Conservacdn de Suelos (SENACSA). Entre las
principales causas de la baja adopcidén estin la asistencia
téenica ne ha side permanente en la zona v las prédctiecas

recomendadas han desconocido su tecnologia tradicional.

En un estudio realizado en la Cuenca del Rico Tuis, sobre el
proceso de adopcidn de prdcticas de Conservacidén de Sueloas, Harin
G. (1991) encontrd que los caficultores de la zona no adoptan las
tecnologias propuestas por los técnicos debido a8 gque no tomaron
en consideracidn factores econdmicos (rentabilidad y crédito) v

culturales (capacitacidn, conocimiento v extensicdn)

En investigaciones sobre los factores involucrados en el
proceso de adopcidn de praciicas de conservacidn de suelo en el
Cantdén de Puriscal (1989) v en la Cuenca del Ric Tuils (1981)
Costa Rica, se encontrd para el primer case, 1la mitad de los
agricultores (50%) v para el segundo casi la totalidad (90%)
fueron inecentivados a realizarlos por actividades de
instituciones v otras influencias, siendo muy reducido el ndmero
de agricultores cuvo origen de la motivacidén fué por iniciativa
propia (Badilla, 1989; Marin, 1881).

Pese al bajo nivel de adopecidn, los campesinos de la América
Central realizan labores enlturales con prédcticas muy diversas,
desde aradas en favor de la pendiente, aradas transaversales,
siembra con chuzo o espeque, ¥ entre un grupo pequeiflo, terrazas,
barreras vivas, aceguias, curvas a nivel, zanjas (Badilla C.
1989, Harin S. 1991, Melo H. 1991, Lindarte E. Benito C. 1991).
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2.9. Incentivos en la conservacidon de suelos
Incentivo es lo gue incita o mueve a las comunidades de las
tierras altas a participar en los proyectos de reforestacién vy

congservacidn. {(De Camino V. 18835)

Los incentivos, segin como se apliquen pueden cumplir una

serie importante de objetivos entre ellos: comprometer a
ejecutar trabajos de conservacidén, estimular la produccién con
rendimientos mas elevados, asegurar un ingreso minimo al

campesino wmientras las obras o cultivos perennes maduran como
inversidn y diversificar las actividades econdmicas, (De Camino.
V. 1985)

En la Sierrs Peruana el 45% de log agricultores
manifestaron el poder hacer las préacticas sin incentives, el 49%
sefilald  lo contrario yv el 6% restante no mostrd preferencia
por necesidad econdémica, por el tiempo que invertirdn v necesidad

personal. (Ministerio Agricultura. PERU 1988)

Las actuales estructuras de incentivos v tenencia de 1la
tierra no promueven la conservacidén nl estimula el interés por
las practicas sostenibles.(Lindarte E., Benito.1991). Y si no
tienen acceso seguro a tierras o a titulos de propiedad, los
sgricunltores pobres, tanto hombres como mujeres, tienen poco
incentive para proteger o conservar los recursos naturales.
(Valenzuela 0. 1984, Ervin D. 1888)

En relacidén & los incentivos para los habitantes de laderas,
deberia ser de dos c¢lagses: incentivos para no efectuar

sgricultura de laders en zonas donde no es viable en forma
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sostenible e incentivos para adoptar agricultura sostenible
{Lindarte E., Benito C, 19891).

El mejor incentivo es sin duda el aumente de rendimiento que
trae aparejado 1la conservacidn del suelo. 5in embargo, ese
beneficioc puede en ciertos casos resultar poco convincente para
el agrieultor, o puede demorar tanto en materializarse que 1la
situacidén del agricultor empeore en el interin (FAO, 1884).

En Puriscal, Costs Rica, Von Platen, (1982) reporta que un
aumento de 12% en la produccidén normalmente no es suficiente
para dar un incentivo a los agricultores para cambiar la
técnica. Se estima que este aumento debe ser por lo menos de un
30%.

Las subvenciones directas no parecen ser el mejor medio.
Existen muchas otras maneras de persuadir a los agricultores a
que realicen el trabzijo, adopten nuevas prdcticas de cultivo ¥ no
abandonen los trabajos de conservacidn existentes. Una de ellas
consiste en proporcionar liberalidad c¢réditos agricolas para la
compra de insumos vy maguinaria o directos en especie que se
entregan a los campesinos y/o comunidades donde un incentivo muy
usual es el suministro de alimentos a cambio de trabsjo.(Camino

V. 1885, FAO, 1984)

Como sucedidé en los proyectos reportados por la FAO (1884)
en Etiopia v Jordania, donde el Programa Mundial de Alimentos
(PHA) financid aproximadamente el 40% del costo de los trabajos y

distribuyé 17,088 toneladas de alimentos.

El Estado puede savudar considerasblemente a los campesinos v

comunidades que trabajan en proyectos de desarrollo rural,
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estableciendo facilidades para tener un acceso oportuno y directo
a los mercados, por ejemplo poniendo a disposicidén o construyendo
centros de acopio de 1la produccidén transporte a los mercados,

centros de promocién de ventas {(Caminoc V. 1885).

2.10. Practicas de conservacidn de suelos

Existen muchas prédcticas de conservacion de suelos y aguas,
gue pueden ser utilizadas dentro los programas vy proyectos de
conservacidén de suelos en muchas zonas de ladera del mundo,
conocidas con diferentes nombres en forma local, peroc todos ellos

estan dentro de tres grupos de prédcticas (Faustino J. 18891)
A) Medidas agrondmicas-culturales

Son técnicas que se basan en el conocimiento de manejo de
suelos, téenicas de cultivos, asociados con medidas de proteccidn
de suelos, tales como: surcados en contorno, rotacidn de
cultivos, fertilizacidn, terrazas vy otros vinculados al

mejoramiento v conservacion del suelo.
B) Priacticas forestales-agrostolégicas

Son préacticas que se basan en manejo de bosques, pastos vy
vegetacidn marginal. Son ejecutadeos principalmente para evitar
la erosidén en =zonas de explotacidn forestal vy pecuaria o con
fines de proteger adreas de tierras marginales dentro de una
cuenca. Preveen v reducen los dafios causados por el
sobrepastoreo, incendios v degradacidén de la vegetacién natural

en general.
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C)Obras mecidnico-estructurales

Son técnicas y prdcticas gque s basan en el movimiento de
tierras, estan disefiadas en base a principios de ingenieria para
la construccidn de obras, generalmente hidratlicas, desde muy
pequefias como drenes interceptores en laderas, hasta pequefias
presas.Normalmente estas técnicas estan destinadas a disipar la
energia yv/o controlar la descarga del agua para controlar la
escorrentia, evitando 1la erosidén, o para almacenar agua en el

suelo.

2.11. Hétodos de recoleccidn de datos

Existen muchos elementos que influyen, conciente o
inconscientemente, en el comportamiento del hombre, su prediccidn
con algun grado de certeza se vuelve sumamente difieil. En
reconocimiento a este problema, las ciencias sociales han
desarrollado enfoques méds interpretativos para investigar,
analizar, explicar y predecir el comportamiento humano, (Doorman
F.1991) donde las técnicas comunmente utilizadas para tal efecto

son las sigulentes:
2.11.1 Entrevista

Trata de obtener informascidn relevante v veridica a Ltravés
de un proceso de comunicacién verbal entre investigador e
investigado, ello impliea pococ riesgo de equivocaciones,
interpretaciones errdneas v otras distorsiones de

informacidén.(Doorman F. 1891)
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2.11.2. Encuesta

La encuesta es un instrumento muy apto para investigaciones
de carsacter cuantitativo, en las cuales se investiga el “cudnto”
de ciertos fendmenos. Sin embargo, para recoger la informacidn
relevante para el andlisis del “"cdmo” y del ‘"porgué” de estos
fendmenos, se necesitan métodos y técnicas cuaslitativas de
caracter interpretativo, basados en el didlogo entre investigador

e informante. (Doorman ¥. 1991)

2.11_3_8%ondec

Un "sondeo” es un estudio rédpido, de un midximo de tres
semanas, ejecntado a nival de campo, por un equipo
interdisciplinaric, con el fin de rendir una primera descripeidn
global de una zons seleccionada como drea de trabajo. El sondeo,
también conocido como “reconocimiento”, “encuesta informal” o
"apreciacidén rural rapida”, se basa en el estudio preliminar de
lag fuentes secundsarias disponibles, v emplea como téecnicas de
investigacidén la observacidn y la entrevista informal.(Doorman ¥,
1991)

Estas técnicas son las mds comunmente utilizadas en los
trabajos de investigacidén en conservacidén de suelos (Melo H.
1991, Badilla C. 1989, Ministerio de Agricultura Pert, 1988, FAQ,
1984, FAO 1985,Henderikus P.1984), asi como para manejo de
recursos naturales v caracterizacidn de sistemas de produccidn.

( Benez M. 1982, Von Platen H. 1892)
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2.11.4 Modelo de arbol de decision

etnografica

El métodoe es llamado modelo de decisidn etnogriafico porque
usa técnicas etnograficas para extraer la decisidn de realizar en
forma individual una determinada actividad, y cobtener el criterio
de decisidn,ambos son combinados en un  Arbol de decisidn, tabla,
flujo o escenas "con reglas de sistema de expertos que puede ser

programado en una computadora".(Gladwin C. 1888)

Pueden ser utilizados en programas de desarrollo rural en
dos etapas: el sondec inicial etnogrdafico o etapa de disefio,
cunando el grupo investigs la tecnologia tradicional v la etapa
subsiguiente de evaluscidn, cuando se investiga la adopeidn o 1la
falta de adopeidn de las recomendaciones tecnoldgicas. El uso de
modelos de decisidén en ambas etapas sirve para incorporar a la
familia campesina dentro del proceso de disefio u evaluacidn de
proyvectos.Tales drboles son deterministicos (=21, no) en lugar de
probabilisticos, encontrindose log criterios de decisidn

discretos, a menudo cualitativos. (Gladwin C. 1981)

El Arbol de decisidén etnografica buseca respetar la ldgica
humans, de la que todos son independientes v no es comparabls con
la de 1la ciencia de la computacién. Los Arboles proceden
comparando alternativas unidimensionales, una a 1la vez, para
determinar cual es la mejor opcidn a tomar, en vez de asignarle
un valor a varias variasbles simultdénesmente pare entonces decidir

de acuerdo al valor prioritario final.(Ferrdn F. 1881)

Esta metodologia ha sido ampliasmente estudiada y probada por
Gladwin (19786, 1977, 1879, 1981) en diferentes investigaciones,

tanto para identificar las estrategias de decisidn de los
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pequefios productores en las zonas de ladera y sus implicaciones
para el disefio de proyectos , como para estudiar adopeidn de
tecnologia v establecer Modelos de Decisidn de los agricultores

dentro el Plan Puebla, Mexico, vy estudios en Guatemals.

2.11.5. Téenica de "Juegos” (Games)

Es un método considerade muy interesante para generar
informacién, es conocido con diferentes nombres, principalmente
en Africa. Es un Jjuego etnologista generalmente llamado Mancala
gue fué originario de Egipto vy es uno de los mas antiguos en el
mundo. Proviene de una palabra arabica "Nagala" gque significa
“mover"” .(Barker D. 1879).

Flynn y Knight citado por Barker D. 1979 adaptaron el "Ayo"
o "Mancala" como una técnica investigativa, gue utiliza el
conocimiento indigena pasra conocer como y cuando realizarian

diferentes actividades.

Ha sido utilizado también en el Sur Este de Nigeria
principalmentse, pAT& examinar las preferencias de los
agricultores en diferentes combinaciones de pagos agricolas, para
medir la severidad de plagas vy enfermedades, determinar las
diferentes operaciones agricolas a lo largo del afioc que
consideren importantes, v el uso del dinero en diferentes
cultivos.(Barker D. 18979)
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I1IT¥. MATERIALES Y HMETOD(OS
3.1.Descripecidtn del drea de estudio

3.1.1. Aspectos fisico bieolégicos

a) Creacidn v procedencia

Puriscal procede del Cantén de Escazi v fué creado Canton
4to. de la Provincia de San José, por la Ley # 20 del 7 de agosto
de 1968 (Venegas R. 1992)

b) Poblacidn

La zona de Puriscal cuenta con una poblacién de 30.383
habitantes al 1 de julio de 18991, es predominantemente rural,

pues solo 3.193 personas (10.4%) constituyen la poblacién urbana
(MAG,DGF, 1985).

Existen en estas 4area, cuatro fuentes posibles de empleo, se
trata de la asgricultura, la pequefia industria, el comercio y el

sector institucional. {(Henderikus P. et al 1985).

Todos los agricultores han trabajado en la agrieultura toda
la wvida, excluvendo el tiempo gue fueron a 1la escuela, tiempo
promedio es de 3.3 afios.E1l 32% de los agricultores, ademas de su
propia finca, salen a trabajar en otras fincas, en un promedioc de
27 dias/finca/afio (Henderikus P. et al, 1985).

c) Tenencia de 1la Tierra
Segin el Censo Agropecuario de 1984, el régimen de tenencia

gue predomins en la zona de influencia del estudio es bédsicamente

el de propietario. Asi en términos de la superficie un 88% de
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las tierras corresponde a propietarios, un 1.8% al régimen de

arrendatarios vy solo un 0.2% a otras formas simples (HMAG.DGF,
14985).

d) Topografia

El cantdn de Puriscal, se caracteriza por una topografis muy
quebrada; pendientes inferiores al 15 % casi no existen, la
mavoria es entre 45 v 80 %, mientras que en varios lugares la
inclinascidn del terreno sobrepasa el 100%Z (Henderikus P. et al.
18985).

e) Suelos

Los suelos de Puriscal por lo general son pesados con una
textura arcillosa a franco arcillosa, en algunos sitios con la
presencia de gravas o piedras. Aungue la mayvoria se clasifica
come Ustic Tropohumult, también se presentan suelos de la
categoria Ustropept, ademds en peguefias &4reas Entisoles v
Alfisoles. La profundidad de estos suelos generalmente es mayor
de 1 metro, aunaue en el caso de los Inceptisoles y Ultisoles, 1la
parte inferior consiste de material parental meteorizado
(Henderikus P. et al. 1985).

-

f) Hidrografisa

El sistema fluvial del cantdén de Puriseal, corresponde a la
vertiente del Pacifico, el cudl pertenece a las Cuencas de los
riogz Turruvbares, Pirrir, vy Grande de Tarcoles. Como rios de
importancis se pueden anctar: Rio Tulin, Rio Grande de
Candelarita, Rio Chiris (MAG,DGF, 1885).
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£) Preecipitacidn

El promedio anual de precipitacdn es de 2.500 mm, gue cae en
aguaceros con alta intensidad casi todo entre abril y diciembre
con la mayvor concentracidén en septiembre-octubre y un periodo
relativamente seco en el mes de Jjulio.lLa estacidén meteoroldgica
de Santiago de Puriscal indica como cantidad maxima 132 nmm,
mientras que totales diarios mayores de 75 mm, se presentan en

promedio durante 1.3 dias al afio (Henderikos P. et al. 1985).

h) Uso de la tierra

Sobresale en primer lugar la alta proporcidén de tierras en
pastos, 21.7 miles de hectareas (83.1% del 4&rea total). Un
segundo grupo lo constituyen las tierras de labranza y de
cultivos permanentes que en conjunto totalizan 8.8 miles de
hectireas (21.5% de 1la superficie total). En tercer lugar se
erncuentran las dreas de charrales ¥ matorrales que ascienden =&
3.0 miles de hectéreas (7.3% del drea total), en tanto las Areas
boscosas apenas alcanzan 2 2.9 miles de has. que solo representan

un 7.1% de la superficie censal (Henderikus P. et al 189858).
i) Vias de Comunicacidn
La wia principal es la gque une a San José con el distrito

primero de Puriscal, Santiasgo v gque s& extiende hacia el Sur

hasta Quepos y al Oeste con Turrubares.(Henderikus P. et al 18985)
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3.1.2. Actividades productivas

El tabaco, tiene la mayor rentabilidad y produce ain mayores
ingresos que el café. Por 1lo tanto constituye el principal
cultivo para muchos pequefios agricultores. La produccidn se vende
a las empresas que lo industrislizan y contratan el cultivo antes
de 1a aiembrsa v proporcionan asistencia téenica al
productor.(Henderikus P. et al , 1985)

El café es un cultivo asociado a la historia de Puriscal
desde sus inicios. La topografia en que se encuentra sembrado es
irregular. Son siembras compactas la mayoria de ellas sin sombrsa
0 asocio con otros cultivos. Este cultivo por su féacil
adaptabilidad se encuentra distribuide en todo el cantdn
(MAG,DGF, 1985)

En las Areas tabscaleras el maiz vy frijol se siembran en
sucesidn con el tabsco puede decirse que el productor aplicsa
buenas técnicas, incluyen semilla mejorada, fertilizantes vy
pricticas para el combate en plagas. Pero en £l resto del &area
predominan métodos en que no se rotura el suelo y el productor
realiza su explotacidn con fines de subsistencia. En general la

produccén que se comercializa es limitada (MAG, DGF, 1885).

Los citricos han estado presente en el cantdén durante muchos
afics, peroc esto no ha side uanas actividad importante, casi
terciaria. En los tltimos cuatro afios el interés por incrementar
las 4dreas de siembra han ido aumentando, sobre todo con 1la
llegada de créditos blandos como el brindade por la Comunidad
Fconomica Europea, desde el afioc 1985 hasta 1989 donde se
sembraron alrededor de unas 80 has. compactas vy la aparicidn de
dos plantas extractoras de jugo en la zona Norte (8an Carlos),
como la Tico Frut y Frutas y Sabores.(MAG, DGF, 1985)



31

En el afio 1984 mediante el proyecto "Fomento de la Actividad
Cacaotera en el Distrito de Mercedes Sur de Puriscal”, se
pretendid dar una alternativa adicional que generara ingresos a
la poblacidn utilizando la mano de obra disponible, y que fuera
un cultivoe adaptable a 1las condiciones agroclimaticas de 1la
zona . (MAG,DGF, 1985)

La produccidén de dulce en tapa en Costa Rica, tiene su
origen en la época de la colonizacidén, en la cudl predominan los
trapiches de madera en muy pequefias proporciones Vv sumamente
rudimentarios. En la regidén el proceso de desaparicién de los
trapiches ha sido méds 1lente, por lo gue ain existe una cantidad
considerable de productores, trapiches v familiass dedicadas a la
actividad. (MAG, DGF, 1985)

La encuesta que efectud CORENA en 1984 establecié que el 79
por ciento de los agricultores propietarios utilizaban 1la lefia
como combustible vy se obtenia de los sistemas agroforestales
existentes, esto es de las plantaciones de café que utilizan
sombra arboréas o bién de drboles de cercas o de &drboles en los

potreros.

En conclugidn, neo existen actualmente dreas compactas para
explotacidn forestal y la extraccidn para aserrio es limitada y
esta sujeta a una legislacién muy estricta, pues en la zona se
ejerce un riguroso control para el otorgamiento‘de permisos (HAG,
DGF, 1985).

En lo que respecta & ornamentales, corresponden a la
denominada Cafia India y el Itabo (MAG, DGF, 1885).
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En cuanto a la ganaderia, esta es extensiva, ubicados los
mismos en pendientes qQue sobrepasan los 45 - 70%, donde 1la
mayoria son para carne y en menor porcentaje para cria. También
se cuenta con la presencia de porquerizas ¥y granjas
avicolas. (HAG, DGF, 1985)

3.1.3. Agpectos =mocioecondmicos

A partir de 1984 en la =zona se ha dado impulso mediante
eréditos a la diversificacidn agricola constituida por cultivos
tales como cacao, ornamentales, cafia india e itabo, citricos,
mango y tubérculos como el fiame y tiguisque. También se han
destinade importantes recursos para reforestacidn, conservacion
de suelos, apicultura vy créditos para 1la tecnificacidén del

cultivo del café. En el suministro de 1la asistencia técnica

participan numerosas instituciones del sector piblico e
internacionales, empresas privadas y organizaciones de los
propios agricultores. En cuanto a 1la comercializacidn, en

relacidén con los cultivos tradicionales, la ganaderia vacuna y la
produccién forestal, todas estas actividades se comercializan
bajo los mismos mecanismos y sistemas que son comunes en todo el
pais. En la introduccién de nuevos cultivos los productores han
venido afrentando una serie de problemas de comercislizacidén que
no fueron previgtos cuando se abocaron a desarrollar sus
plantaciones. Esto ha side reconocido por las mismas
organizaciones que han propiciado 1los principales proyectos

impulsados (Venegas R. 1992).
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3.1.4 Instituciones involueradas en conservacion de

suelos

3.1.4.1. Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG)

El Ministerio de Agricultura (MAG) tiene 25 afios de trabajar
en la zona y como Direccidén Regional Central desde hace 14 afios.
La Agencia de Extensién Agricela es una dependencia de la
Dirececidn General (CECADE, 1888).

Actualmente esta apoyada en su trabajo por la Comunidad
Fconomica Kuropea (CEE) 1la cual financia 1la mayor parte de los
provectos, Trabaja con Centros Agricolas Cantonales,

organizaciones comunales, cooperativas (CECADE, 1988).

Su campo de accidn abarca: ganaderia, conservacidn de suelos
(proyecto coordinado con el programa forestal) v cultivos como
café vy achiote.(CECADE 1988). Atiende un total de 92 poblados
entre los cantones de Puriscal y Mora, correspondiendo 78 a la
region de Puriscal; siendo la mayoria de los beneficiarios

peguefios productores.

3.1.4.2. Proyecto de Desarrollo Agricola y Forestal.
(PRODAF)

Se trata de un proyecto de cooperacidén técnica entre el
gobierno de la Repiiblica Federal de Alemania a través de la GTZ v
el gobierno de Costa Rica, por medio de 1la Direccién Regional
Central del MAG vy el Programa Forestal. Este provecto se esta
desarrollando en los cantones de Acosta y Puriscal, se inicié en
mayo de 18987.(PRODAF, 1988)
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Su base tecnoldégica son dos proyectos del CATIE con la GTZ
79-80 Proyecto de sistemas de finca; 80-85 Proyecto de estudioc de
sistemas agroforestales (PRODAF, 1988).

Las instituciones con que trabaja o se relaciona el praoyecto
son: Direccion Regional Central (MAG), Agencias de Extension
Agricola de Acosta vy Puriscal (MAG), el Programa Forestal v el
CATIE. Trasbajan con cooperativas, asociaciones, y agricultores
(Espinosa L. 1888)

3.1.4.3. Direceidén Forestal, (MIRENEM).

La Direccidén Forestal trabajs en la 2zona desde 1975 con:
Asociaciones de Desarrollo, Municipalidades, Cooperativas, grupos

de agricultores, agricultores individuales y estudiantes.

Su campo de accidén es conservacidén y mejoramiento de suelos,
proteccidn de recursos naturales, elaboracidén de estudios v
provectos. En cuanto a los resultados obtenidos en 1los dos
provectos principales que =on reforestscidn v conservacidn de
snelos ests el haber logrado un mayor contacto con los

agricultores (Espinosa L. 1989).

3.1.4.4. Comanidad Econémica Europea (C.E_E.)

Desde el afio de 1984 inicia funciones el Proyecto C.E.E NA
82/12 orientado hacia el financiamiento y apoyve de actividades
productivas de 1los pequefios agricultores de la zona comprendida
por los cantones de Acosta, Parrita, Puriscal, Mora y Turrubares
(MAG,DGF, 1985).
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QOtros proyvectos ¥y acciones de apovo son: parcelas
demostrativas, agroindustria del marafion, reforestaciédn
experimental con 1la Universidad pars la Paz, reforestacidn pars
medianos productores, apoyo al MAG v al Banco Nacional de Costa
Rica, financiamiento de viveros a los Centros Agricolas de Acosta
y Puriscal, mantenimiento y apertura de caninos, puentes,
acueductos vy otras infraestructuras (HAG,DGF,1885).

3.2. Materiales y equipo

Se obtuvo informacion de doce (12) comunidades: Polka,
Candelaritsa, Pedernal, Huivel, Bocana, Mastatal,
Desamparaditos, Santiago y BSan Antonio del Cantén de
Puriscal v dos comunidades: Llano Grande y Piledras Negras

pertenecientes a8l Cantdén de Hora.

Las comunidades investigadas, distan del centro urbano
de Santiago de Puriscal entre 5 v 50 kildmetros, por lo que
se tuvo jornadas continuas de trabajo (alrededor de 12 horas
diarias), el estudio se llevd a cabo en la primera fase de
campo a partir de Enero a Marzo de 1883, y la segunda fase

de validacidn en el mes de Julio.

El nidmero de agricultores entrevistados fué de 66,
correspondiendo a 38 varones v 30 mujeres, y técnicos (3)
pertenecientes a la Agencia de Extensidn Agricola del
Hinisterio de Agricultura vy Ganaderisa (MAG), cuyas
actividades la realizan en esas comunidades. Para la
segunda fase de validacion se entrevistaron 295 agricultores

v 3 técnicos, todos ellos diferentes a la muestra original.
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Se utilizd material de escritorio, como
libretas, ldpices, para la obtencidén de informacidén, asi como
cédmara fotografica (slides), para las dos etapas de la

investigacion.

Para la segunda etapa se elaborardn los "Juegos”
(Games) correspondientes, en base a la informacidn obtenida
en la fase de sondeo, los cuales constaron de 4 actividades

generales y 3 subactividades:

a) Bienestar

Viviends
Vestido
Alimentacidn
Educacidn
Recreacidn
Produceidn
OTROS (tierra)

b) Actividades productivas

Alimentos paras asutoconsumno

Venta de Productos Agropecuarios
Negocio o Pulperis

Venta Pecuaria

Trabajo fuera de la finca

OTROS
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b.1) Produecidén de alimentos para autoconsumo
Haiz
Frijol
Arroz

Hortalizas

b.2) Vents de productos agropecuarios
Tabaco
Citricos
Café
Hadera

Hortalizas

b.3) Venta de ganado

Venta de leche
Ganado para carne
Aves

Cerdos

OTROS5 (cabras, ganado para cria)

¢.) Manejo de la producecién
Insumos
Hagquinaria y equipo
Asistencia técnica
Mercadeo y comercializacidn
Crédito
OTROS (topografia)
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d.) Practicas de conservaclion de suelos

Curvas a nivel

Zanjas de desviacidn
Sistemas agroforestales
Sistemas silvopastoriles
Reforestacidn

Terrazas Individuales
OTROS

En forms conjunta se disefio un formulario-cuestionario
de respuestas de acuerdo a los "Juegos" (Games) (Anexo 1),
en el cuil esta presente la identificacidén de la familia, el
nimero de hijos, sexo, jefe de familia vy las respuestas de

los entrevistados.

3.3. Descripecion de la Metodologia Empleada

La Agencia de Extensién Agricola de Puriscal, consta a
la fecha de cuatro (4) técnicos medios, los cuales estan

encargados de regiones definidas.

Se definieron entonces, 5 Grupos de trabajo, 4
pertinentes a la Agencia de Extensidn de Puriscal (y dos
comunidades del Canton de Mora) vy una catalogada como
testigo. Debido a causas ajenas a la investigacidn, solo se

pudo trabajar con 3 de los 4 grupos atendidos por el HAG.
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Cada grupo de estudic comprendié tres comunidades, con
diez (105 agricultores entrevistados promedio. Las
comunidades fueron agrupadas en cuatro grupos, primerc por
ser zonas de trabajo delimitadas por 1la actividad de los
técnicos agricolas de la Agencia de Puriscal (HMAG), de
acuerdo a su orientacidn vy experiencia, segundo por
presentar ligeras diferencias, principalmente en la
actividad agricola v pecuaria que realizan y 1los cultivos

gque se explotan.

Los Grupos esinvieron formados de la siguiente manera:

Grupo 1.
Comunidades: Polka, Candelarita, Pedernal
Predomina el cultivo del café, c¢itricos, tabaco, frijol,

arroz, hortalizas (chile dulce vy vainica)

Grupo 2.
Comunidades: Quivel, Bocana, Llano Grande

Estan presentes el café, cacao, maiz, citricos, ganado

Grupo 3.

Comunidades: Desamparaditos, Llano Grande de Mora,
Piedras Negras
Predomina el cultivo de Cafla de azucar, café,maiz, citricos

¥ especies pecuarias como: ganado de carne, cerdos, aves.
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Grupo 4.
Comunidades: Desamparaditos, Santiago, San Antonio

Predomina la cafia de azucar, café, citricos.

En cada grupo se entrevistardn alrededor de 10
agricultores y el ama de casa (se presgentardén alguncs casos
en que no se pudo entrevistar a la esposa). Por lo tano el
total de agricultores entrevistados fué de 38 hombres vy 30

nujeres.

También se trabajd con los técnicos agricolas

encargados de desempefiar actividades en las comunidades.

Se realizé multivisitas v entrevistas para la
obtencidén de informacidn, pasos de suma importancia pars la
utilizacién de la metodologia de 1los Arboles de Decisidn
Etnografica v la Téenica de 1los Juegos (Games),este
procedimiento fué aplicado tanto a los agricultores como a
los técnicos del Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(HAG) .

La recoleccidn de los datos se efectud en dos etapas.

lera Etapa. Definicidn de los sistemas de produccién vy

aspectos generales

En primera instancia =se efectuaron conversaciones con
los agricultores en aspectos generales, a manera de sondeo,
pPara definir los sistemas de producecién sobre los cuszles se

congtruiria el modelo. La situacidén de los agricultores, sus
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problemas y la percepcién del fendémeno de la degradacidn del

suelo.

De esta manera se formardn Modelos de Arboles
decisores , para asi identificar centros de decisidn, el
disefio de los modelos se realizé en base a las respuestas de
los agricultores las rutas proceder luego a la formacidn del

modelo, dependiendo de las regpuestas de los entrevistados.

a)Modelo de arboles de decisién etnografica

Es una técnica etnografica desarrollada por
antropdélogos etnégrafos, donde mediante entrevistas vy
charlas informales se extrae el criterio y¥/0 criterios
especificos usados por el individuo pars proceder a tomar
una decisidn real v elaborar un arbol de decisiones,tales
Arboles son deterministicos (si, no) en lugar de
probabilisticos, de esta manera se van elaborando las
respectivas preguntas y sus respuestas, formandose asi el

drbol de decisidn.

Para este caso, se procedié de la misma manera con cada
uno de los entrevistados (hombres y mujeres)productores, ¥y
con los técnicos del HMAG. Es de suma importancia que el
investigador inicie 1la entrevista con la mente en blanco,
sin ninguna pregunta preelaborada o disefiada de antemano, de
esta manera la informacién obtenida sers mas veridica vy
espontdanea, requisito indispensable para elaborar el modelo

de decision.
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En forma conjunta a las entrevistas y multivisitas a
los sagricultores, se tuvo un seguimiento continue de las
actividades de los técnicos del Hinisterio de Agricultura vy
Ganaderia (MAG), entre 1las actividades en 1las gque se
participd estuviaron, agsistencia a demostracidn de
métodos,giras de campo, charlas v divanlgacidn de aspectos
relativos a la conservacién de los recursos naturales vy

otras actividades.

Z2da Etapa.Utilizacion de “"Juegos” (Games)para identificar

centros de decisidén

Con el sondeo de 1la etapa primera, se utilizé el
"Juego" (Games) elaborado conteniendo las custro {(4)
posibles actividades vy tres (3) subactividades para 1la
obtencidén de los principales Centros Decisores vy la
priorizacion de los mismos. Estos centros representan las
preferencias de los sagricultores, respecto a estas
actividades, no definen por lo tanto la actividad que ellos

realizan.

b)Técnica de los "Juegos” (Games)

Es uns técnica que consiste, en presentar al
entrevistado el "Juego", para este caso fueron siete (7)
actividades diferentes, y se le solicité marcar con pequefias
piedras (se puede utilizar cualquier otro material, como
semillas o fichas) ecudl de las actividades consideraba
importante y era de su preferencia, en el caso que el juego
tuviera 7 opciones, se le hacia entrega de 7 piedras; el

entrevistado marcaba las gue considera pertinentes, en la
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mayoria de los casos se marco todas, entonces, se le daba
nuevamente 6 piedras, para que realize el mismo
procedimiento, de la misma manera con cinco, cuatro, tres,

dos y una piedra.

La opcidn que contaba con el mayor nlimero de piedras es
la que se tomé como primers prioridad, pues el entrevistado
consideraba relevante en comparacién con las demds, asimismo
las otras opciones en orden decreciente, fueron tomados como

segunda, tercera, cuarta, etc prioridad.

La obtencidén de los centros decisores y las ragones por
las cuales se marcaron, fueron anotadas en los formularios
de respuesta previamente elaborados en forma conjunta a los
“Juegos” (Games), (Anexo 1 ), este formunlario fué aplicado a

la totalidad de la muestra.

3.3. Andlisis de la informacién obtenida

Una vez obtenida toda la informacién, en primer lugar
se procedidé a la organizacidén pertinente a los centros
decisores (preferencias de los agricultores). Posterior a la
aplicacidén de la Técnica de los Games, se completo el disefio
de los Modelos necesarios cubrieron todos los aspectos

mencionados en las entrevistas y conversaciones.

Una wvez organizada v elaborados los Modelos, =e
procedié a validar los mismos en el campo, con agricultores
vy los técnicos que no participaron en la obtencién de la

informacién inicial, por lo que se utilizardn 25
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agricultores (hombres vy mujeres), para identificar v
constatar las rutas en los Arboles, para llegar al objetivo
del trabajo, caso contrario, encontrar los errores en la

formacion del modelo.

La informacidén fué evalvada en primera instancia en
términos cualitatives v cuantitativos para las preferencias
de los agricultores y técnicos, asi se realizan diferentes
comparaciones con valores porcentuales entre todos los
grupos de agricultores, aunado a lo anterior se realizé la
prueba estadistica (CHI CUADRADA).

Segundo, para explicar el comportamiento v el nimero de
casos en cada una de las rutas decisorias obtenidas en el
Hodelo Original (observado) vy el Modelo Validado (validado)

se hizo un andlisis de regresién y Prueba de F.
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IV. RESULTADOS Y DISCUSION

La presentacidén de resultados se desglozard en dos partes,
la primera contendrd las preferencias de los agricultores
respecto a las actividades planteadas en los "Juegos” (Games). La
segunda, en base a ellos vy la posterior presentacién de los
Modelos de Arboles de Decisidn, se procederd al andlisis conjunto
de los resultados integrando los dos métodos utilizados ("Juegos”

v Modelo de Arboles) para la obtencidn de la informacidn.

4.1 Preferencias de los agricultores obtenidas mediante los
“*Juegos"”

4.1.1. Preferencins generzales por priorided

Los resultados productos de la utilizacidén de los "Juegos”
raflsjan las actividades que ellos desearian realizar en la
mayoria de los casos, vy otros los que en la actualidad 1o
realizan, por lo tanto se considerd en lineas generales y son

analizadas como preferencias.

Para el anadlisis correspondiente a las preferencias yv/o
centros de decisidén, es importante el sefialar al Bienestar como
el resultado de las combinaciones que afectan al comportamiento
del hombre. Dentro de esas han sido consideradas: Viviendsa,

Vestido, Educacidén, Recreacidn y Tierra.

Un primer ordenamientoc serid realizado sobre estos factores,
un segundo ordenamiento sobre actividades productivas, dada su
importancia para el trabajo y un tercero considerando las
actividades relascionadas econ el manejo de la produccidn vy

prédcticas de conservacién de suelos.
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Cabe recalcar que las preferencias presentadas en
siguientes cuadros, no demuestran totalmente 1la actividad

losg

gque
ellos realizan, estas serdan presentadas en loz Modelons  de

Arboles, por lo tanto seran evaluadas como actitudes
preferenciales.

En el Cuadro 1A, se nuestra la informacién de las
preferencias generzles de acuerdo a las tres primeras prioridades
(figura 1). Entre los criterios referidos a Bienestar para las
primeras prioridades de las siete (7) planteadas, la alimentacidn
(92%4) es la preocupacidn principal seguida de producecidn (78%) v
educacidén (54.5%). vivienda, recreacién, tilierra vy vestido no
fueron declaradas como prioritarias. Esto se debe principalmente
porque con base a sus dos actividades diarias, (alimentacidén vy
produccidn) desarrollan todas sus otras actividades; en forma
complementaria se encuentra la educacién, por ser ella un
objetive definido para el futuro de sus hijos.

2 Trabalo F 18
Negoclo 14

@ Varta 100
27%

f oconsumo 78

Centros de Priorizacién (%)
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FIGURA 1. PREFERENCIAS GENERALES
THES FHRIORIDADES
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Considerando el wvalor relativo de las tres prioridades
inicisles se observa la gran importancia dada a la alimentacién
en primera prioridad (84%) en comparacidén a la produccién (8%),

tierra (3%), educacidn (1.5%) v vivienda 1.5%.

La segunda prioridad esta expresada por la produccidn (46%)
que adicionada a la primera (8%) representaria una prioridad
acumulada maver a la mitad (55%), en cambio la educacién alcanza
un porcentaje acumulado de solo 17.5%, demostrando, su
importancia, pero no su prioridad, debide principalmente =zl
interés de los agricultores porgue sus hijos por lo menos

lleguen a terminar sus estudios primarios, comc objetivo final.

Dentro de la Produccidn (figura 2), la actividad productiva,
con el méAs alto porcentaje de preferencia es la venta de
productos agropecuarios, en las tres primeras prioridades alcanza
al 100%, seguida de 1a produccidén paras avtoconsumo (78%), el
negocio y/o pulperia (14.1%) v por #ltimo el +trabajo fuera de la
finca con un 13%, demostrando de esta manera, la importancia v el
valor del trabajo dentre de la finea, sin desmerecer las
actividadaes fuera de elld, siendo principalmente desarrolladas
en forma complementaria, pues en la mayoria de los casos , no se

trata de una actividad qQue ocupa todo el tiempo del agricultor.

Considerando el valor relativo de esta actividad
(produccién), en las tres primeras prioridades se observa que hay
una preferencia para la produccidén de autoconsumo en la primersa
prioridad (41%), reduciéndose a la mitad este wvalor en la
segunda prioridad (21%), demostrandose de esta manera la
importancia por producir ellos mismos los alimentos de consumo
diario, manifestando la conveniencia de producirlos para evitar

el comprarlos v principalmente por tradicién ancestral.
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FIGURA 2 PRFERENCIAS GENERALES
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La venta de productos agricolas alcanza un valor relativo de
6Y9% v 22% en las dos primeras prioridades, siendo el acumulado el
88%, debido principalmente.que los agricultores, en su maveria
estan dedicados a la actividad agricola, siendo uno de sus

objetivos el comercializarlos.

La venta pecuaria con una prioridad un poco mas bajos gque
los anteriores (31% v 20%), aungue aleanza un ascumulado de S51%,
demostrindo la importancia en las actividades de los
agricultores, puesto la mayoris de ellos se dedican a
actividades agricolas, pero debido al bajo nivel de ingresos por

parte de los cultivos, ven con buenos ojos la actividad pecuaria.
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Las actividades extra-finca como los Negocios y el Trabajo
fuera, apenas alcanzan un 7.5% v 4.5% para la primera prioridad y
un poco mas elevado para la tercera prioridad (BX v 8%),
demostrando asi gue estas actividades, son poco preferidas por

los agricultores.

En la venta agricola, las preferencias globales hacia los
cultivos, para las tres primeras prioridades estan dadas por los
citricos, (71%), hortalizas (B2%), café (43%) v el tabaco (figura
3). En porcentajes relativos (del 46% vy 96%) en la primera vy
segunda prioridad) las preferencias son mayores para los cultivos
agricolas con un B9% siendo los preferidos los citricos v tabaco
con 38% y 33% respectivamente para la primera prioridad v de un
33% para 1las hortalizas en segunda prioridad. Esto debido a gque
los citricos 1y el tabaco resultan ser cultivos gue actualmente
les reportan mayores ingresos, principalmente el tabaco, aunqgue
s reducido el nimero de agricultores dedicados a este cultivo,
debido a la exigencia en los requisitos de mercado impuesto por

las compafiias tabacaleras.

En la venta de especies pecuarias (Grafico 3), el total de
los agricultores en las tres primeras prioridades,prefieren el
ganado de carne (54.5%),cerdos (38%), venta de leche (18%) v aves
(15.5%) por ser actividades consideradas muy rentables. En
porcentajes relativos dentro la primera prioridad un 37.5Y%
manifestaron su preferencia por el ganado de carne, un 25% para
los cerdos v 12.5% para las aves en pPrimera prioridad, dando
niveles muy bajos para la subsiguientes especies pecuariag.
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FIGURA 3. VENTA DE PRODUCTOS
TRES PRIORIDADES

En la Produccidn para Autoconsumo, las preferencias
generales alcanzan al 78%, siendo el acumulado en las dos
primeras el 66%. En porcentajes relativos, el maiz alcanza un
alto valor con el B82% de preferencia v el frijol «con 20%, para
las dos primeras prioridades v el acumulado el 78% para el mdiz ¥y
B8% el frijol, estas preferencias han =ido manifestadas como muy
importantes para la alimentacién de la familia pues constituyen
su dieta bdsica (Heenderikus P. et al, 1985). Es importante el
sefialar, que también son considerados alimentos basicos, otros
cultivos, producidos en la huerta familiar como son el plétano,
vuca, diversas hortalizas que alcanzan un valor del 80% en

porcentaje general en las tres primeras prioridades.
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Las actividades fuera de 1a finca las preferencias globales
preésenta al negocic y/o pulperia como mids preferida (14.%)
respecto al trabajo fuera de la finca (13%), esta preferencis Ffué
manifestada debido a los ingresos <que obtienen ¥ la menor

dedicacidn al trabajo fuera del hogar.

Dentro el tercer ordenamiento anteriormente sefialado, se
encuentra que en el Manejo de 1la Produccién, las tres primeras
prioridades alcanzan un 100% para el mercado y comercializacién,
seguido por la asistencia técnica(83%) v el crédito (78%) (figura
4).
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FIGURA 4. MANEJO DE LA PRODUCCION
PREFEAENCIAS GENERALES (Trea Prioridadas)
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En términos relativos para la primera prioridad, el mercadao
y comercializacidn alcanza el 85%, demostrdndo ser sl punto mis
critico que afecta las actividades productivas pues dependiendo
de la facilidad o dificultad que se tenga en comercializar sus
productos dependerd el manejo que se de a su produccidn, en
segunda prioridad estd el crédito con un 49% va que la mayoria de
los agricultores no cuentan con recursos para invertir en sus
fincas. La asisteneia técnica con un 40% acumulado en las dos
primeras prioridades, igualando al valor obtenido en tercera
prioridad, demostrdndo ser considerads actividad terciaria para
el manejo de la produccién.

En las prédcticas de conservacidn de suelos (figura 5), para
las tres primeras prioridades las curvas a nivel alcanzan al 93Y%,
demostrdndo ser las mas preferidas, seguida por 1los sistemas
agroforestales con un 54%,las zanjas de desviacidén (50%) v las
terrazas individwales 32% En porcentajes relativos, la mas alta
preferencia resulta ser también para las curvas a nivel con el
52% v la mas baja la reforestacidn con 3%, en segunda prioridad
se encuentra las zanjas de desviacidn (28%) v los sistemas
silvopastoriles con un 5% en segunda prioridad; en tercer lugar
estan los sistemas agroforestales con un 286% vy la terrazas

individuales que apenas alcanzaron un 5% en la tercera prioridad.

Estas preferencias fueron manifestadas por los agricultores,
respecto a la disponibilidad de recursos y el grado de dificultad
para practicarlos, resultando ser los mas preferidos, los que
demuestran tener menos dificultad ¥y menor costo.
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FIGURA 6. PRACTICAS CONSERVACION DE SUELOS
PABFRARNCIAS {TRED PRIDAIDADER)

4.1.2. Preferencias por grupo sexo y prioridad

Para iniciar al andlisis de las preferencias por género, se
realizd la Prueba Estadistica de Chi-Cuadrada, para las tres
primeras prioridades, encontrando que no existe diferencia
significativa entre géneros para cada una de las actividades en
las tres prioridas a excepcidén de los criterios de Biernestar
para la segunda prioridad (Anexo 2,3 v 4), donde estadisticamente
no se observan preferencias diferentes, pero vistos en forma
detallada (porcentajes globales v distribuciones porcentuales

relativos) pueden encontrarse algunas diferencias entre géneros.

El Cuadro 2A, muestra las preferencias por sexo de acuerdo a
las tres primeras prioridades, es asi que del total de mujeres
(100%) vy casi todos los hombres {(86%) consideran =a 1a
alimentacidén entre las tres oprimeras prioridades. Dentro de
estas prioridades la produccidén es de mayor interés para las

mujeres (75%) en relacidn a los hombres (68%), de igual manera la
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En el caso de la actividad venta de productos, ambos sexos
le dan gran preferencia (10%) en las tres primeras pPrioridades,
siendo la venta de productos agricolas, dentro de esta, la que
alcanza los mas altos valores (65% v 91%) para hombres y mujeres
respectivamente, los porcentajes relativos varian entre sexos
(figura 7), las mujeres con un 56.86% y 36%2 en la primera vy
segunda prioridad vy el acumulado de 82 .6%, los wvarones con un
36.7% y 50% para las dos primeras v el acumulado 86%, demostrando
de esta manera la preferencia de las mujeres por la venta
agricola, de esta manera obtener dineroc y cumplir con las
obligaciones del hogar.

Las preferencias relativas en cuanto a los enltivos,
alcanza valores de 39% vy 24% para lozs citricos (hombres vy
mijeres respectivamente), seguido del tabaco (2542 v 24%), en la
primera prioridad, el café alcanza importancia en la segunda

prioridad en ambos sexos (33% hombres v 217 mujeres).

La venta pecuaria alcanza valores globales del 77% vy 87%
para hombres vy mujeres respectivamente, porcentajes relativoes
similares para la primera prioridad (48% y 27.5%), v el acumulado
para las dos primeras prioridades es mayor en el caso de las
mujeres (73.5%), aungue el mayor porcentaje lo tienen los hombres

en la primera prioridad (48%).

La especie preferida por ambos sexos es el ganado para carne
(33% hombres y 45% mujeres), luego 1los cerdos (6% vy 21%)
halldndose en ésta Gltima mayor preferencias por esta especie las
mujeres en porcentaje relativo (14%) en la segunda prioridad,
estas preferencias se manifiestan porgue son  estas especies las
que alcanzan los mayores precios en el mercado. (figura 8)
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FIGURA 8 FPREFERENCIAS PARA PRODUCCGION POR SEXO
TREB PRICRIDADES (%}

Las preferencias generales respecto a los criterios sobre el
manejo de la produccién (figura 8), muestra al mercado vy
comercializacidén de 1los productos como  la principal inguietud
(100%) seguida por 1la asistencia técnica y el crédito para las
tres primeras prioridades en ambos sexos. Se encuentra mayor
diferencia en las mujeres respecto a 1la asistencia técnica, al
crédito (92% vy 78%) en comparacién a hombres (72% v B3%), siendo
mids perceptible en la segunda y tercera prioridad.

En porcentajes relativos las diferencias son minimas entre
Sexos para la primera prioridad, maniféstandose las inquietud por
el mercado v 1la comercializacidén en un 97.2% v H93% Para varocones
¥y nujeres respectivamente; en 1la segunda prioridad varian un
Poco, siendo el crédito el mis importante para los varones (58%)
en cambio las mujeres sefialaron = la asistencia técnica como
prioritario (51%) Esta relacidn es inverssa para el caso de lg
tercera prioridad. Esta preferencia sefiala gque la mujer no es
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sujeto de ecrédito y de asistencia técnicsa 0o si existe es
insuficiente para permitir a la mujer desarrollar plenamente sus
potencialidades (FAO, Plascencia, Alonso 1981)
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FIGURA 8. MANEJO DE LA PRODUCCION POR SEXO
TRES FRIOAIDADES (%)

Las préacticas de conservacién de suelos preferidas para
ambos sexos, muestra que existe muy poca diferencia general para
el caso de las curvas a nivel, pues tantoc hombres (86%) como
mujeres (100%) las prefieren, seguida de las zanjas de desviacidn
(71% vy 58%), la agroforesteria con (81% v 44%) vy las terrazas
individuales ( 29% vy 18%). La agroforesteria parece no ser de su
preferencia.



58

La distribucién de preferencias (figura 10) para el caso de
la primera prioridad son similares para ambos SEX0S, pPero con
porcentajes preferenciales para las nujeres, en el caso de las
curvas a nivel con un 66% y los varones con  un 38%, caso
contrario es reflejado respecto a las terrazas individuales.
Para 1la segunda prioridad, los varones prefieren las curvas a
nivel con un 47% y las mujeres las zanjas de desviacién con un
38%Z v en tercera prioridad ambos sexos prefieren los sistemas
agroforestales con un 254 y 27% opara varones y mujeres
respectivamente. Estas preferencias, se deben principalmente a

los requerimientos de mano de obra Yy recursos econémicos para

realizarlos.
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4.1.3. Preferencias por grupo, sexo en primera

prioridad

E1 Cuadro 3A, hace referencia a las preferencias de los
cuatro grupos estudiados, cada uno de los grupos, esta integradao
por tres comunidades, que guardan una estrecha relacidn entre
ellas, primeroc son atendidas por el mismo téenico del Ministeric
de Agricultura y Ganaderia (MAG), son zonas con actividades
agropecuarias relativamente diferentes, tanto en cultivos
agricolas como en especies pecuarias. Cabe sefialar aque el grupo 4
fué considerado como testigo, puesto que los agricultores de

estas zonas no son atendidos por ningun técnico del MAG.

4.1.3.1. Preferencias para bienestar

La informacién de 1las preferencias generales de acuerdo a
las tres primeras prioridades en los cusatro grupos por sexo,
muestra entre los criterios referideos a bienestar a la
alimentacién con preferencias que alecanzan a un 893% de las
mujeres en todos los grupos como preocupacidn prinecipal, =a
diferencia de 1los hombres con un 82%, casc contrario sucede Gon
la produccidén, donde un 13% es sefialado por heombres y 7.5% las
mujeres. educacidn, vivienda, vestido no fueron preferidas por
las mujeres, pero si la recreacién con un 2.5% de similar valor

Que para los varones.

4.1.3.2. Preferencias para produccidn

En la produccién para autoconsumo, el maiz vy el frijol son
los cultivos preferidos por los hombres (53% vy  36%) en
comparacidén con las mujeres (41% v 26%); en el caso de la ventsa
de productos agropecuarios las mujeres presentan valores un poco

mas altos (34%) que los varones (23%). Los cultivos agricolas
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preferidos son los mismos para ambos sexos principalemte citricos
y tabaco pues muestran valores muy cercanos, de la misma manera
sucede con la venta pecuaria con un 17% y 18% para mujeres vy
hombres, donde las especies preferidas resultan ser las mismas

{ganado de carne y de leche).

Para el manejo de la produccidn, todos los grupos mostraron
preferencia por el Mercado, de la misma manera, tanto hombres
como mujeres (897% v 85%), con valores més bajos estan la

asistencia técnica, manifestads mds por las mujeres.

En lo gque se refiere a las practicas de conservacién de
suelos, las mujeres prefieren las curvas a nivel con un 71% a
diferencia de los varones un 40%, caso contrario sucede con la
agroforesteria preferidas mas por los varones con un 17% y las

mujeres un 7.5%.

La comparacién de preferencias relativas para la primera
prioridad entre grupos v sexo de los agricultores, la actividad
preferida por todos los grupos coinciden en la alimentacién como
base para su bienestar v a la produccidén en segunde lugar como
complemento para llegar al cbjetivo de la alimentacién. Entre
Erupos el testigo (grupo 4) presenta menor preferencia para
hombres y mujeres en la alimentacidén, en comparacién a los otros
grupos, proporcionando una preferencia muy alta s la praduccisdn,
ya que engleba actividades dentro v fuera de la finca para ambos

SexXos.

En cuanto a las actividades productivas, la produccidn para
autoconsumo ocupa el mayor porcentaje en el grupo 2 para ambos
sexos v el mds bajo para el grupo 3, sefialado unicamente por el
sexo femeninoc con un 37% puesto gue la mayor preferencia los

tienen los hombres hacia la venta de productos agropecuarios,
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entre los cultivos preferidos estan el maiz para el Erupo 1 vy 2,
vya que las zonas dentro de este grupo se dedican mis a la
produccidén de este cultivo, el frijol para el Erupo 1 v 3, el
arroz para el grupo 3 con preferencia dnica de las mujeres. Para
el caso de la Venta agropecuaria las preferencias son similares
para el grupo 2 v 3. Siendo la venta agricola con similares
niveles para el grupo 1, 2 yv 4, v la venta pecuaria para el grupo
3, debido principalmente a que este grupo cuenta con mavor

dedicacidén a la actividad pecuaria.

Los cunltivos preferidos para venta son los eitricos tanto
para todos los grupos, debido a que se esta dando un impulso a su
produccién en la actualidad como medio de incrementar o mantener
sus ingresos. El tabaco para el grupo 2 para ambos SeX08, Va gue
son comunidades con mayor dedicacién al cultivo del tabaco, por
ser un cultivo rentable econdmicamente. El café fue sefialadao
unicamente por el grupo 3, perc c¢on un porecentaje bajo de
preferencia 11% para los varones, esto no significa que el café
este en proceso de extincién sino mas bién se encuentra como en
segundo o tercer lugar de priorizacidn por parte de los
agricultores, debido principalmente al menor precio obtenido por

este producto en el mercado.

En cuanto =& las especies pecuarias, el ganado de ecarne
ocupa las mayores preferencias para todos los Erupos ¥ Sexo por
considerarla méds rentable, principalmente el grupo 2 el cual estia

incrementando la superficie dedicada a esta especie.

Referente a las actividades de negocios v/0 pulperia v fuera
de la finca, el grupo 3 (con el 10% vy 22%, para los varones) y
grupo 4 (con 10% y 10% para varones) prefieren el negocio y el
trabajo fuera como manera de incrementar sus ingresos, debido =
que la actividad agropecuaria no satisface todas sus necesidades
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v ademas que las comunidades dentro este grupo estan muy cerca
del centro urbano principal del cantén.

4.1.3.3. Preferencias manejo de la produccidn

En relacién a los factores involucrados en el manejo de la
produccidn, todos los grupaos presentaron al mercadeo y
comercializacidn de los productos como el punto critico que
afecta todo el proceso productivo, encontrandose ligera
diferencia en sexos para el grupo 3 vy 4, que manifestaron a la
asistencia técnica como segundo factor. Se muestra el interés de

las mujeres del grupo testigo por la asistencia téenica.

4.1.3.4. Preferencias préacticas de conservacidn de

suelos

La preferencia entre Erupons para las précticas de
conservacion de suelos, son ligeramente diferentes, siendos pars
todos los grupos vy sexo la mayor inclinaciénm hacia las curvas =
nivel, en segundo lugar las zanjas de desviacién para el grupo
Z,como una préactica mas sencilla para controlar vy desviar el
agua. Los sistemas agroforestales con el mds bajo porcentaje
para todos los grupos y los sistemas silvopastoriles cono
preferencia solo del grupo 3 ya que es el grupo donde cuenta con
comunidades dedicadas esta actividad pecuaria, la reforestacidn
son preferidas solo por los grupos 3 vy 4 aunque con niveles muy
bajos. Se observd ademis una clara diferencia entre sexos en
todos los grupos pars las terrazas individuales, debide
principalmente a la diferencia existente entre ellos hacia la
preferencia de cultivos en 1os que aplicarian estas prédcticas y

la dificultad para reslizarlos.
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4.1.4. Preferencias por grupo, sexo en segunda
prioridad

4.1.4.1. Preferencias para bienestar

£l Cuadro 34.1, se muestra la informacidn de las
preferencias generales de los grupos de acuerdo a la segunda
prioridad, en ella se observa que la produccidén alcanza un valor
muy alto entre los hombres (72%) en relacién a las mujeres
(36%),la educacidén solo preferida por las mujeres alcanza un 20%,
la vivienda resulta ser la mds preferida por las mujeres (33%)
que los hombres (27%), el mismo comportamiento se observa

referente al vestido.

4.1.4.2. Preferencias para produccidn

Dentro la preferenciaz de las mujeres, la produccidén para
autoconsumo alcanza un valor mas alto (38%) gue para los hombres
(22%), los cultivos preferidos son en mayor porcentaje para los
hombres con el maiz (22%) vy para las mujeres el frijol (27%), la
venta de productos es mds preferida por los hombres en un 59% en
relacidén a las mujeres (37%), en ambos sexos prefieren la venta
agricola que la pecuaria, dentro la primera los hombres prefieren
los citricos (22%) v las mujeres el café (20%), el la venta
pecuaria el ganado de carne alcanza mayor preferencia en el caso

de los varones ( 13%).

4.1.4.3. Preferencias manejo de la produceidn

En lo referente al manejo de la produccidn el crédito para
las mujeres (51%) v los hombres (48%) como mayor preoccupacidn,
seguida de la asistencia técenica donde un 33% es manifestado por

las mujeres v 29% hombres.
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4.1.4.4. Preferencias practicas de

conservacion de suelos

Las prédcticas de conservacidén, alecanzan preferencias mayores
para las mujeres en cuanto a las zanjas de desviacidén (59%) v los
hombres (41%) para la misma prédctica,seguida de las curvas a
nivel y la agroforesteria. La prédctica menos preferida para ambos

sexo0s8 resulta ser la reforestacidn.

Considerando el valor relativo dentro de cada uno de los
grupos, la producidn alcanza valores altos para 3 de 1los 4
grupos, donde el grupo 3 presenta los valores méds bajos, para
ambos sexos, pues la educacidén para el caso de las mujeres
alecanza un valor muy alto (71%) y para los hombres esta repartido
entre el negocio y el trabajo fuera de la finca como actividades

complementarias mds importantes a la actividad agropecuaria.

Los cultivos para antoconsumo, son mis variados en el grupo
4, que en el resto de los grupos, ya que presentan diversidad de
productos que son utilizados para autoconsumo, en relacidn al
Erupo 1 vy 2 principalmente maiz y el frijol come los mas

producidos.

Las preferencias para la venta de productos agricolas es
importante observar gque solo el grupo 1 1lo prefiere, puesto que
las zonas agrupadas, tienen mayor vocacién y preferencia por el
cultivo del tabaco, mientras que los cultivos de los citricos v

el café son repartidas en todos los grupos.

Las especies pecuarias, estan sefialadas en su totalidad por

el grupo 3 vy 4,son =zonas con mayor actividad pecuaria, siendo
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las preferidas en el grupo 3 el ganado de carne v en 21 grupo 4

ios cerdos v aves, con mayor preferencia de los hombres.

Sobre los criterios sobre el manejo de la produccidn, el
grupo 2 manifiesta como mayor preocupacidon  los insumos
especialmente los hombres(b7%, por considerarlos muy importantes
para su produccidn, obtener mejores cosechas y mejorar la calidad

de los suelos.

El crédito es otro factor muy importante principalmente para
las mujeres de todos los grupos, pues alcanzan altos porcentajes
de preferencia, la asistencia técnica como preococupacidn
principal,es mds preferida en los tres primeros grupos, cabe
sefialar que son grupos atendidos por tecnicos del MAG, =a

diferencia del grupoc 4, gue no los considera muy importantes.

Lbes practicas de conservacion de suelos, guardan una
relacidén similar en cuanto a preferencia en todos los grupos para
las tres primeras précticas {(curvas a nivel, zanjas de desviacidn
y agroforesteria), pero las restantes no son preferidas por el
grupe 4, debido principalmente a gue no cuentan con terrenc

suficiente, ni recursos econdmicos para implementarlos.

4. 1.5. Preferencias por Erupo, Sexo en tercera
prioridad

4.1.5.1. Preferencias para bienestar

Los criterios generales en la tercera prioridad (Cuoadre
3A.2) muestran gue la produccidén es mucho mds importante para las
mujeres (54%) gue los varones, casgo contrarioc ocurre con la

educacidén v la vivienda.
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Las preferencias relativas dentro de cada uno de los grupos,
5¢ observa como la produccidén resulta ser la mds preferida por
todas las mujeres de todos los grupos, por considerarla necesaria
para sus objetivos finales, siendo el grupo 1 (83%) para mujeres
el mas alto valor, el grupo 2 cuenta con mayor preferencia
principalmente de los hombres por la educacidén (85%) y el grupo 1
la vivienda (33%). Esta diferencia se debe a gque el grupo 2
cuenta con mayor porcentaje de nifios pequefios vy la educacién en
las primeras etapas lo consideran de suma importancia, en el caso
de la vivienda, el grupo 1, pues dentro de la economia de consumo
en la que se vive en la actualidad, tener una vivienda con

comodidades, resultan ser muy atractivas.

4.1.5.2. Preferencias para produccién

Dentro de la produccidén la venta de productos es de mayor
interés tanto para hombres como nujeres, principalmente la venta
de productos agricolas para el caso de los hombres (35%). Los
negocios y/o pulperia son considerades por las majeres como

preferido en un 11% que para los hombres (3.5%).

Los cultivos para autoconsumo como maiz, frijol y hortalizas
nas preferidos por las mujeres (24%.18% v 14%), en la venta de
productos agricolas los citricos y el café son de mayor
preferencia de los hombres, de la misma maners que el ganado de

carne v los cerdos.

En cuanto = la produccién, la wventa de productos
agropecuarios es mucho mds alta en el grupo 2, principalmente los
productos agricolas siendo el café para 1los hombres (77%) como
principales, seguida de los citricos para las majeres (86%) pero
en el grupo 1, debido al aumento en la preduccidn de este

cultivo.
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Las especies pecuarias, en el grupo 1, tanto, para hombres
como para mujeres (33%) resulta ser el mds interesante, puesto,
qQue dicha actividad, se estd introduciendo en estas comunidades,
aungue en forma aislada, como una opcidén de incrementar sus

ingresos.

4.1.5.3. Preferencias para manejo de la

produceidn.

El crédito para todos los grupos resulta ser la mayor
preoccupacidn,tanto para varones (24%) como para mujeres (38%)con
mayor preferencia, seguida de la asistencia técnica sefialados mas

por los hombres en un 41%.

En porcentajes relativos todos los grupos, manifiestan como
preccupacidén asistencia técnica tanto hombres como mujeres, a
excepcion del grupo 4, que no alcanza valores muy altos, por no
ser preocupacidn el contar con asistencia técnica para desempefiar

actividadess agropecuarias.

4.1.5.4. Preferencias practicas de

conservacidén de suelos

Entre las précticas de conservacidén de suelos estan todos
los grupos prefieren 1las zanjas de desviacidén con un 38% para
hombres y 20% mujeres, y los sistemas agroforestales con un 30%

v 24% respectivamente.

E=s importante el menciecnar respecto, a las prdcticas de
conservacion de suelos, que todos l1os grupos guardan estrecha
relacidn, siendo grupo 4 el gue presenta el mds alto valor de 70Y%
para las zanjas de desviacién, debido a que son consideras mis

sencillas de realizar v no requieren de muchaz téenica. Siendo el
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grupo 3 con las comunidades con mayor actividad pecuaria pero son
las que menos prefieren hacer use de los sistemas silvopastiles,
debido principalmente a la fTalta de recurscs v la diversidad de

actividades a la que se dedican.

4.1.6. Preferencias dentro el hogar por grupos

Las preferencias por sexo, representan las tendencias entre

hombres y mujeres en forma general, sin considerar sus relaciones

conyugales. A fin de mostrar las preferencias dentro del hogar,
se tomaron 29 parejas distribuidos en los cuatro grupos
analizades. En 1a mayoria de los casos (80%) los miembros de

estos hogares son de edad media (30 a 40 afios) con promedic de 3

hijos, en edades que oscilan entre 3 v 14 afios.

En los Cuadros 4A al 7A, se encuentran los resultados de
estos hogares. De las 8§ parejas entrevistadas en el grupo 1,
casi todas priorizardén la alimentacidn en primer lugar sin
diferencias notables dentro de cada pareja, sigue en importancia
la educacidén vy produccidn en la segunda v tercera prioridad con
poca diferencia a vivienda. no se puede definir diferencias

entre loz miembros de cada pareja.

En este aspecto las preferencias son similares en el grupo 2
vy 3, s=in embargoe en el grupo 3 se percibe wayor interés en
vivienda gue en los grupos 1 y 2. En el grupo 4 (testigo), si
bien alimentacidén es preferida, esta va asociada a produccidén vy
tierra, seguida por vivienda, vestide v poca diferencia a

educacidn.
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51 se compara este grupo testigo, con los otros grupos, se
puede observar gue no existe diferencia entre grupos, los hogares

dentreo de cada grupo, varian de forma similar al grupo testigo.

En los grupos 1 v 3 1la actividad preferida se refiere a
negocio o ventas, seguidas por autcconsume, mientras que en el
grupe 2 autoconsumo se presenta con mayor frecuencia seguida por
ventas vy trabajo fuera de la finca, en el grupc 4 autoconsumo vy
ventas tienen primera prioridad seguida por trabajo fuera de la
finca v negocios. En todos los casos no se nota una tendencia

clara de preferencias dentro parejas.

La diferencia de cada una de las actividades dentro del
hogar, en el caso del Bienestar, puede deberse a los distintas
maneras de percibir el bienestar, por ejemplo mientras el varédn
prefiere el producir solo para aunteocensumo, la mujer prefiere
vender pues obtendria mas dinero y variedad en la alimentacidén, o
sucederia le contrario, de la misma manera para a satisfacer la
necesidad de Bienaesstar familiar las preferencias de actividades
distintas permite abarcar otras areas de trabajo y diversificar
sus actividades, increméntandoe de esta manera su capital. En
cuanto al manejo de la produccidn la sensibilidad puede ser la
misma, pero las diferencias se hacen més grandes, cuando las
propias experiencias marcan las preferencias, asi como los

objetivos individuales.

En el primer grupo la preferencia de productos agricolas es
de tabaco v citricos seguido por café. En el grupo 2 cacao,
citricos, tabaco seguidos por cafia vy café. En el tercer grupo,
citricos, café vy cafia, seguide por hortalizas, tabaco, de 1la
misma manera café, citrices v madera. En todos los casos los

citricos fueron frecuentemente relacionados.
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La venta pecuaria afdn =in =er way frecuente, =zole =n los

grupos 3 v 4, parcialmente se refiere a ganado de carne, cerdos,
leche y aves,

La produccidn de autoconsumo en los cuatro grupos se refiere
a maiz, frijol, hortalizas v arroz, solo en el grupo 2 hay una
marcada diferencia por maiz en primera pricoridad, seguida por el

frijdol.

En ftodos los grupes tanto hombres v mujeres de cada pareja
identificaron al mercado como prioritario seguido del crédito vy
asistencia técnica. Se percibbe el interés de la muier de la
pareja por asistencia técnica debido a que esta ha estado
dirigida en la mayoer parte al jefe de familia que en estos casos

es e1 hombre.

En relacidn & prdcticas de conservacidn de suelos la mayor
frecuencia de preferencias es sobre curvas a nivel, =zanjas de
desviacidn v agroforesteria. No se identifican preferencias

particulares de hombre & mujer constituyventes de la pareja.
4.1.7. Preferencias por comunidades

Para establecer si dentro de las comunidades existia
diferencia entre las preferencias por las distintas actividades,
se realizd una prueba de Chi Cuadrada para cada una de ellas en
la respectiva comanidad. No se encontraron diferencias
significativas para los factores de bienestar, produccidn para
autoconsumo, manejo de la produccidn v pricticas de conservacion
de suelo. HMientras tanto fueron estadisticamente diferentes las
actividades agropecuarias preferidas, siendo las comunidades de
Polka, Candelarita, Pedernal, Desamparaditos, Quivel, San

Antonio, Santiage, Quivel, Mastatal, las gue prefieren v son de
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mayor vocacién agricola, mientras tanto las comunidadades de
Piedras Negras, Llano Grande vy Llano Grande de Mora, con mas

preferencias a 1a actividad pecuaria.

4.1.8. Preferencias entre agricunltores y ténicos

Tres prioridades

El Cuadro BA. presenta la comparszcidn de preferencias entre
agricultores y técnicos para las tres primeras prioridades
(figura 11),donde la alimentacion (92%) resulta ser para los
agricultores la mavor preocupacidn en relacidna lo manifestadao
por los tecnicos (77%), seguida de la produccidn (88%) para los
técnicos y  agricultores (76%),1a educacidn (54.5%) para los
agricultores v los técnices sefialan valores bajos {(33%), caso
contraric sucede con la vivienda (55%) para los técnicos vy

agricultores(29%).

Dentro de la produccidn (figura 12), los técnicos sefialan
gue los agricultores prefieren el 98% para la produccidn de
alimentos de awntoconsumoe vy contra un 78% manifestado por
agricultores,siendo el maiz cultivo preferido por los
agricultores (85%) v frijol para los técnicos (8B8%) donde tanto
la venta agricola, como pecuaria sefialads por técenicos alcanza
valores altog (8392 y 98%) contrarico a lo manifestadec por los

agricultores (B0% vy 49%) Los cultivos agricolas (figura 13) como

ios citricos vy tabaco mencionados por les técnicos ¥
agricultores como los mis preferidos, asi como el ganado de
carne, la venta de leche v cerdos como las especies

prevalecientes para ambos grupos.
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FIGURA 14. PREFERENCIAS AGRICULTORES Y TECNICOS
MANEJO DE LA PRODUGGCION THES PRICRIDADES

En relacién al manejo de 1la produccidn, los valores son
similares en cuanto al mercado (98% vy 100%), mas diferenciados
para el crédito, ¥y muy diferentes en cuanto a la asistencia
técnica como factores decisivos e importantes para el manejo de
la produccién (figura 14)

i
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Este mismo comportamiento se observa en cuanto a 1las
practicas de conservacién de suelos (figura 15), =iendo
unicamente las curvas a nivel, la prdctica mencionada en amhos
grupos, el resto de ellas muy diferentes, vy 1la importancia
adicional dada por los técnicos en tercers prioridad (33%), esto
muestra las diferencias bidsicas entre guienes sienten
(agricultores) y los que suponen (téenicos), procesos racionales

que afectan su bienestar. mostrande diferencias importantes en
sus percepciones.

100%

75% ’ RN sl

.........

50%

26%

%
AGRICULTORES TECNICOS

M Curvas nivel LA Zanjas desviacion
) Agroforesteria N Silvapastoril
[Z) Reforestacion L1 7erraza individual

FIGURA 15.PREFERENCIAS AGRICULTORES Y TECNICOS
PRACTICAE CONBERVAGION TRES PRIORIDADES




75

4.1.8.1. Bienestar

Ceonsiderando el valor relativo de las tres primeras
pricoridades, se  observa la gran importancia dada a la
alimentacidén por 1los agricultores en la primera prioridad (84%)
en relacidén a los técnicos (44%). La produccidn alcanza valores
acumilados en las dos primeras prioridades para los agricultores
del 55%, diferente al 77% manifestado por los agricultores, se
observa una eclara diferencia en las preferencias debido al
criterio productivista de los técnicos En 1la vivienda le
correponde a los técnicos con mayor porcentaje (44%)en relacidén
al marcado por los agricultores en primera prioridad (1.5%), en
primera y segunda prioridad acumuladas para los técnicos reviste
mayor importancia (55%) gque los agricultores {3%), soleo en

tercera prioridad el agricultor expresa su preferencia.

Estos datos indican, el desconocimiento del orden de
prioridad de los agricultores, si los técnicos consideraron que
lo méds importante para el agricultor es la vivienda, pars este no
es visto de la misma manera. Si lo consideran importante, pero no
prioritario,esto es claramente explicado pues ambos grupos el de
técnicos vy agricultores tienen un estilo de desarrollo diferente.
Ademéds puede ser que el técnice no este &l tanto de sus
preferencias y objetivos, el agricultor puede haber llegado al
objetive inicial el tener una vivienda, ahora tendra otros
objetivos que en ese momento fueron secundarios, pues yva logrd el
inicial (vivienda), conceptualizado dentro su patrdén cultural.
Las diferencias en educacién vy vestido tienen motivaciones

similares a la de alimentacién.

4.1.8.2. Produccidn
En las actividades de preduccidn, la priorizacién de los

téenicos es mayor consistentemente en las dos primeras
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prioridades y el acumulade para las tercera pricridades ipiciaises
en comparacién con el agricultor, en tanto, el trabajoc fuera de
la finca con un 11% sefialado por los técnicos y apenas un 4.5%
por agricultores,siendo percibido por los técnicos, como un mas
alto nidmero de agricultores dedicados a actividades extra- finca,

dado el creciente nimero de ellos que emnigrd en loz dltimes afos.

Ambos grupos en la prioridad de venta de productos, aunque
en las dos primeras prioridades solos v acumulados son mayores
para el agricultor (97%) que para el técnico (55%). Se muestra la
importancia dada por el agricultor a la necesidad de tener dinero
en efectivo para satisfacer sus necesidades bidsicas, situacidn

que no es percibida por el técnico.

En relacién a los cultivos preferidos en la primera
prioridad existe gran diferencia, pues los agricultores prefieren
mds el maiz para autoconsumo (62%) que los técnicos (33%). Los
técnicos sefialan su mayor preferencia al frijol con un (BB%Z) en
comparacion con los agricultores (20%). Arroz es sefialado con
mayor preferencia por los técnicos, mientras gue los agricultores
en segunda v ftercera prioridad hacen referencia a otres recurscs

de autoconsumo (B3%Z) no identificado por los técnicos.

La venta de productos agricolas y pecuarias de manifestada
por los téenicos que los agricultores, principalmente en segunda
v tercera prioridad , mientras gue para los agricultores algunos
son preferidos en primera prioridad como tabaco, citricos,
hortalizas, venta de leche, ganado de carne v cerdos. Hortalizas
para la venta no fueron identificados por los téonicos mientras
que ganado de cria fue priorizada por los técnicos y no por los
agricultores,esta diferencia puede explicarse porque los

agricultores prefieren estas ventas, pues les ofrecerd ingresos,



77

aunque no muy altos, pero si seguros,a diferencia del café por
eiemplo, gue cuenta econ muy bajos precios

actualmente, esto no significa gque no 1o cultiven sino que
preferiran el que les de mayores ingresos actualmente.

4.1.8.3. Manejo de 1la produccidn

En cuanto al manejo de la produccisdn, ambos Erupocs coinciden
en sefialar al mercado come el factor de mayor importancia econ un
95.4% para los agricultores vy un  88Z de preferencias para los
técnicos, es  entonces el punto critico gque afecta a los
agricultores E1 crédito e insumos son priorizados como muy
importantes por los técnicos en comparacioén a los productaresg
ambos en segunda Yy tercera prioridead, mientras que los
agricultores priorizan mds la asistencia técnica que los técnicos
en segunda y tercera prioridad. Pareciera gue agricultores
expuestos a programas de asistencia técniecsa reconocen la
importancia de esta actividad dentro su manejo productivo,
especialmente las mujeres, comparadas con grupos de agricultores
no  expuestos o poco expuestos g estos programas como el caso

testigo estudiado en esta investigacidn.

4.1.8.4. Practicas de conseravaclon de snelos

Las curvas a nivel como practicas de conservacién de suelos
son preferidos por los agricultores y técnicos. Esta preferencia
en agricultores es expresada principalménte en la primera
prioridad wmientras en los técnicos en la segunda vy tercera.
Zanjas de desviacidn y agroforesteria para las tres primeras
prioridades acumuladas, son de mayor preferencia para los
agricultores que los técnicos, puede notarse sin embargo gue la

preferencia de los técnicos esta dada en la primera prioridad.
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Silvopastoril, reforestacidén v terraza individual =on mas
preferidos por los técnicos que los agricultores, aungue la
preferencia por terrazas individuales fusé expresada en primera
prioridad por los agricultores. Estas diferencias se dehken
principalmente al impulse dadoc actualmente 8 los sistemas
agroforestales y silvopastoriles, promovidos por el Proyecto de
Desarrollo Agricocla v Forestal (PRODAF), labor en la que estan
involucrados los técnicos del MAG.

4.1.9. Preferencias entre técnicos y agricultores por

comunidades y prioridad.

Los Cuadros 9A al A.8, explican con mds detalle las
diferencias v similitudes encontradas entre los técnicos y los
agricultores, esta vez por =zonas de trabajo, para las tres
primeras prioridades entre agricultores 34 técnicos, las
diferencias generales se encuentran en el ordenamiento para cada
uno de los criterios de bienestar, actividad productiva vy manejo
de la produccidén v las diferencias més marcadas en las prdcticas
de conservacién de suelos,esto puede estasr asociade a las

caracteristicas agroecolégicas propias de cada zona.

Estos cuadros muestran el conocimientoc de los técnicos

respecto a las actividades preferencias de los agricultores de

las zonas en las que desarrollan sus gactividades, si bién, en la
mayoria de los casos, se mencionan las preferencias, estas no
guardan relacién con su nivel. Las diferencias de estilos de

desarrollo, entre los técnicos v los agricultores, se perciben en
las comparaciones de ecada uno de ellos actua dentroe de sus
conocimientos y destrezas, desconociendo el comportamiento en

este caso de los usuarios de la tecnologia.
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4.1.10. Nivel de preferenciag de priacticas de

conservacién de suelos por comunidades.

El Cuadro 10A, muestra las rreferencias por nivel alto (alto
porcentaje de preferencia) y bajo (menor porcentaje), de las
prédcticas de conservacidn de suelos para agricultores y técnicos
entre las comunidades investigadas. Se observa claramente
diferencia entre las preferencias, los técnicos manifiestan como
altas, los sistemas de manejo integrado de las précticas como son
los Sistemas agroforestales v Silvopastoriles, como preferidas
por los agricultores, lo contrario lo manifestaron los
agricultores,lo mismo sucede cuando se observa el nivel bajo de
preferencia de agricultores, gue resulian ser los sefialados como

altos por los técnicos.

Fogiblemente los técnicos,noe CONocen realmente las
preferencias de los agricultores, si bién los técnicos indican
una determinada practica, estass son consideradas desde el punte
de vista técnico enmarcadas dentro de sus objetivos, asi como el
disefio de las obras, pero los agricultores, no lo ven de esta
misma manera, si bien menciocnan gue cumplen con el objetivo de
proteccidén al suelo, necesitan ser complementarias respecto a la
facilidad y/o dificultad de hacerlos v los recursos econémicos
necesarios para realizar las prédcticas recomendadas por los

técnicos.

4.2. Modelo de Arboles de decisién para agricultores

Una vez establecidas las preferencias de los agricultores

para las distintas actividades, analizadas anteriormente, se
procedié a la formacidn de los Arboles de decisién basados en
las preferencias observadas. Estos modelos describiran los

procesos de decisién respecto a la actividad
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produccidn en un 7%, En base a ello los alimentos que necesitan
los compran y los produce un 32%, los producen, venden ¥ compran
21 Un 87%. Donde los productos catalogados como biAsicos {maiz,
frijol y arroz) son los que mayvormente los producen, venden sus
excedentes v a la vez adquieren otros complementarios, como ser
fideos,atdn, manteca,etc. de esta manera satisfacer sus

necesidades.

Para el caso de la educacién, la vivienda v el vestido (ruta
3,4,y 5) es sefialada como principal factor con 1.5% v la tierra
(ruta 6) un 3%. Respecto a la educacién, ellos consideran que
pueden mejorar su situacidn actual, principalmente en lo que se
refiere al comercio, donde los cdlculos bédsicos matematicos, le
son muy dtiles. El contar con una viviendsa propia, es objetivoe de
muy pocos agricultores, puesto gue la mayoria de ellos cuenta con
vivienda. El vestido, solo contar con lo indispensable,
especialmente para alguna ocasién especial, o para hacer
diligencias en San José. De la misma manera sucede con la
tierra,pues es un porcentaje menor el de agricultores gque no
cuentan con tierra propia, algunos de estos viven en terrenos
alquilados o se dedican a cuidarlos pues los duefios se encuentran

en centros arbanos.

El bajo porcentaje de estos factores de bienestar, no
significa gque no lo consideren importante, pues todos ellos
constituyen en su conjunto el bienestar, sino méds bien se
encuentran en un nivel de priorizacidn menor, pero no menos
importante. El nivel de prioridad menor podria deberse al logro
anterior del factor, =2 desconccimiento de su importancia en otros

factores pricorizados.
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4.2.2. Modelo para actividad productiva

La Figura 2. representa el modelo para 1la actividad
productiva a la que se dedican, se muestran tres rutas (7,8 v 9)
en la primera respecto la produccidn agropecuaria, los grupos de
agricultores gue respondieren "si” alecanza al 81.8%, un 11% =z1

negocio con estos productos, vy un 7% trabajan fuera de la fincsa.

Los gue se dedican prioritariamente a la produccién, dijeron
hacerlo durante toda su vida, siendo heredada la vocacién
agricola, de estos agricultores unicameénte el 74% satisfecen
todas sus necesidades, v el restante 26% seflalaron gue necesidan
de ingresos adicionales, 1los cuales cuentan con una subrutina
comin {(Z8.8% entre ambos grupos) los agricultores gue tienen como
prioridad el trabajo fuera de 1la finea (Ruta 9), de estos
agricultores un 898% son Jornaleros y un 10.5% trabajan en
instituecidn pablica, manifestando gque existe trabajo en su
comunidad, donde el 79% trabaja en determinadas épocas del afio vy
el 21% solo medio tiempo, el resto del tiempo gque no trabajan
fuera, realizan actividades agropecuarias. Eil Erupo de
agricultores que trabajan unicamente en su finca y los que buscan
otros ingresos, se dedican a 1la produccién de cultivos para

autoconsumo y venta,

4.2.3. Modelo para venta agricola

La Figura 3 muestra el Adrbol dedicade a la produccidn para
venta de produetos agricolas. E1 57% los agricultores estan
dedicados wunicamente a esta actividad, el 42% a la wventa
pecuaria, pero de este porcentaje el 28% realiza en forma
conjunta actividad agricola. Es decir gque este grupo cuenta con
una rama comin gue es la produccidn agricola. En forma conjunta

alcanza al 70% de total de agricultores.



De los agricultores dedicados a la wventa agricola (70%)
ninguno menciona tener cultiveos que cubran sus espectativas. No
tienen mas opcidn que seguilr produciendo los actuales,
caracterizdde por bajos niveles de productividad. De ellos
unicamente el 4.3% se dedica al café, los citricos (4.3%) y el
tabaco (4.3%) como monocultives, el resto (87%) se dedica a
varios cultivos, donde el mavor peorcentaje es pars la combinacidn
de café v citricos con un (i2%), al café y tabaco (15%Z), al café
v hortalizas (12%), citricos v tabaco (7.5%4),citricos vy
hortalizas (15%), tabaco v hortalizas (2.5%), citricos, tabaco v
hortalizas (10%)

Istos cultives satisfacen a un 31% de los agricultores sus
necesidades,el 11% se conforma con los que actualmente explota,
pues no cuenta con mAS recursos para innovar otras opeiones. El

resto manifiesta necesitar cultivos supliementariog (5B%).

De los agricultores gue manifestaron necesitar cultivos
alternatives el 40% nec conoce ninguno,pero estaria dispuesto a
gonsiderarlos como futuros productos de explotacidn. El BGX de
agricultores que conoccen, los utilizaron facilitados por
provectos en su zZona, pero iuvieron una mala experiencia,
principalmente el Itabo y el Tiquisque en un 53% y el 46%
restante con la Cafla India v el Achiote, pues tuvieron probliemas
de mercado, en un BB% de los casecs con peérdida econdmica total vy
un 33% en forma parcial, estos culiiveos {frabajados como
productoes alternativos no fueron considerados como una  buena
alternativa en todos los casos El 207 del total de agricultores
considerarian a los maderables para explotarlos. E1l 20% los wven
con buenos ojos las nuevas opciones aunque actualmente no los
tienen vy B80% considera que hasta la fecha no existen cultivos

alternativos después de esta experiencila.

Aunque los actuales cultivos trabajados por los agricultores

no cumplen con las expectativas de lograr buencs ingresos para
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mejorar su situacidn aciual, se siguen produciendo, en menores
cantidades, dado que neo cuentan con alternativas atractivas,
considerando las experienciazs de los dltimos afloes. No  ven

aciunalmente con buenos ojes la introducecidn de otros cultivos,
méds bien consideran que no existen, circunscribiéndose solo los
actuales. Muchos de ellos, cuentan con pequefias cantidadez de
arboles maderables en su finca ,un reducido nlmerc ellos les

llama la atencidén la reforestacidn.

Las experiencias obtenidas de los agricultores durante el
desarrollo de toda la vida,respecto a la produccidn agropecuaria,
influven en su comportamiento actual, principalmente, por la
presencia de provectos agropecuarios mal planificados e
inadecuadamente dirigidos, los cuales no han tomade en cuenta
los factores sociales, principalmente los objetivos vitales del
agricultor (Quijandria, Doorman et al 1991) en vez de mejorar su
situacidén, la han visto decaer , hasta llevar a muchos de ellos a
buscar nuevas formas de obtener ingresos adicionales, dejando
paulatinamente el agro,para dedicarse a trabajar en instituciones

piblicas o empresas privadas.

Los que todavia permanecen en sus fincas, no desean
nuevamente involucrarse con provectos,como los Programas de
impulso de "cultivos alternativos", principalmente la Cafia India,
Itabeo, Achiote v Tiquisque pues tuvieron resultados negativos
para la mayvoria de los agricultores involucrados, por lo tanto
en la actualidad estédn renuentes a un cambio de actitud, han
pérdide por 1lo tanto, la credibilidad hacia 1los téenicos

agricolas, como proveedores de un cambio tecncldgico.

4.2.4. Kodelo para venta pecuaria
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La Figura 4, presents el modelo de drbol para  los
agricultores dedicados a la venta pecuaria. A esta actividad se
dedica el 30% de todos los agricultores, considerandola rentable,
y como una buena alternativa para incrementar sus ingresos. El
75% de ellos los atiende a tiempo completo, mientras el restante

25% le dedican medio tiempo.

Las especies pecuarias mas explotadas corresponden al ganado
B80% (B3% soloc para carne,l17% de cria) un 20% a los cerdos, 104 a
las aves y cabras, ganado v aves un 5% v un 5.% para cerdos vy
aves. Esta secuencia cuenta con una rama coman puesto donde todos
los agricultores dedicados a esta actividad sefiala gue tiene
tierra v recursos para su cuidado,pues lo obtuvieron del frabajo
con estas especies. De estos el 90% obtiene buenos ingresos v
piensa seguir dedicdndose a esta actividad, pues la consideran
como la mejor alternativa para incrementar sus ingresos v

satisfacer sus necesidades.

La actividad pecuaris, se encuentra distribuida en todo el
Cantdén de Puriscal, con mayores porcentajes en algunas areas.
Dentro de ellas la explotacién de especies pecuarias, esta dando
resuitados més que satisfactorios para la mayoria de los
agricultores dedicados a este rubre, con busnos ingresos, mis de
los obtenidos en actividades agricolas, Por esto, aungue no
cuentan con un nimerc alto de cabezas de ganado, cerdos y otras
especies, los beneficios logrados con pocos animales, hace gue
paulatinamente se vaya incrementado su expletacidn, utilizando en
muchos casos poca superficie y sobreexplotando sus recursos,
tratédndo de obtener los mis altos precios en el mercado. Algunas
de estas especies, son explotadas cerca de la vivienda, como los
cerdos, las aves y las cabras, estas Altima solamente utilizadas
para el consumo familiar, debido a que no son muy bien aceptadas

en la regidn para el consumo de carne.
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4.2.5. Modelo para produccion de autoconsumo

La Figura 5, esquematiza el modelo para la produccidn de
productos de antoconsumo, importante el sefialar que todos los
agricultores producen cultives bédsicos en mayvor o menor grado
como una actividad complementaria a la principal, considerdndolos
imprescindible para el consumo diario como parte de 1la
produceidn tradicional. Un 7072 la hace en unz pequefia
superficie, el resto en mediana. Los cultivos més explotados son:
el maiz (45%) de los casos, frijol (22.7%), maiz y frijol
(15%>, arroz (3%) v las hortalizas {(1i4%)

Los agricultores separan para el consumec diario parte de
estos productos, el resto lo venden, aungue no alcanzan precios
gsatisfactorios. E1 80% de los agricultores cuenta con ayuda
familiar (mano de obra), de estos el 17% solo utiliza esta ayuda
para siembra y cosecha ,e8l B3% restante los utiliza continuamente
durante todo el ciclo de cultivo,, utilizando principalmente el
terrenoc cuyo cultivo anterior fué el tabaco, dado gue el terrenc

esta limpic y disefiada la forma de siembra.

4.2.6. Hodelo para manejo de la produccidn

La Figura 6,muestra el Modelo aobre los factores
involucrados en ]l manejo de 1la produccidn. E1 84% de 1los
agricultores gefialan al mercado v comercializacidn que afecta al
manejo de su produccidn. Para el 33% los precios por la venta de
sus productos son suficientes v satisfactorios. El 40% indica

gue son medianamente altos, v el 29% muy bajos.

Los gue cuentan con un mercadeo para su produccidn alcanzan
solo a 40%, el 60% deben estarlo buscando continuamente, de

estos el 26% tiene éxito, v el 74% lo venden a precios bajos
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principalmente a intermediariocs, para nc perder la totalidad de
su produccidn. De estos agriculiores solo un 28% tiene esperanzas
de gque mejore ia situgacidn y producirian mds pese a lag
dificultades encontradas, el resto nec producird mis de lo gue
ahora produce (72%4), pero segulira trabajando en el sector

agropecuario.

Los agricultores con mercado, principalmente lo ubican en
Santiago de Puriscal en un 41% y después en San Jose (59%),los
precios obtenidos los incentiva a producir méds por considerarlos
muy rentables, principalmente productos pecuarios (66%). La mitad

de ellos ampliara sus actividades.

El cuello de botella para el desarrollo de todas las
actividades, se centra principalmente en el mercadeo vy
comercializacidn de los productos obtenidos en las fincas, muchos
de ellogs obtienen buenas cosechas, pero los precios son may
bajos, lo gque desanima a los agriculteores a seguir produciendo

bajo las mismas condiciones, entonces dejan de atender sus

cultivos, 1o cudl trae como consecuencia en este caso, la no
aceptacidn de practicas agropecuarias principalmente de
congervacion de sueles, va aque los productos "no pagan” la

magnitud de las obras. Puesto que prevalecen en ellos la aversidn
al riego, caracteristica principal de 1a peguefia produccidn

agropecuaria (Guijandria, 18891, Von Platen et al 1882).

La Ruta 14 de la Figura 6 muestra a los agricultores qgque
indican al crédito como factor principal para el manejo de su
produccidon (3% de los casos), pues no cuentan con recursos
propios para producir y les resulita dificil obtenerleos. Solo el
1. 5% de elles tienen propiedades para respaldar su solicitud,
pere se encuentran con lineas de crédito especificas y no les

faeilitan para las que ellos lo solicitan. E1 1.5% de los
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agricultores no tienen garante para solicitar el crédito, va gue
es muy dificil obtenerlos, pues la actividad agricola es riesgosa
v nadie quiere respaldarios. De los agricultores cuyo problema
es el crédito ninguno de ellos incrementard su produccién  sino

mejorarian los actuales si tuvieran créditos accesibles.

Respecto a los gue consideran a la asistencia téenica (ruta
15) como el prinecipal factor de manejo de su produccidn (3%), =u
inquietud no es aprender como cultivar, sino encontrar cultivos
alternativos. Ellos reciben asistencia tecnica del Hinisterio de
Agricultura y Ganaderia (MAG), v de otros técnicos, ambos son
accesibles y les proporcionan buenas ideas, asisten a cursos de
capacitacién, pero no siempre aprenden alge nuevo y cuando asi
lo hacen no pueden ponerlos en préctica pues no tienen recursos
para hacerlo; entonces las adaptan a sus posibilidades. Los
rubros principales de asistencia técnica es en productos
agricolas y pecuarios, pero durante el ‘transcurso de la presente

investigacidn no les habian proporcionado nada nuevo.

Con respecto a la asistencia técnica, la mavoria de sllos no
lo ve como problema, principalmente los varones, debidoc a gue
ellos son 1los mds atendidos por 1los proyectos. Las maujeres, en
cambio son las que notan su ausencia y su importancia, pues no se
ven involucradas en la mayoria de los programas de asistencia
técnica, donde ella es parte vital v decisoria de las actividades
en la finca. ya que el rol reproductivo v doméstico asignado a la
mujer, ha determinado hasta ahora, el tipo 'de programas dirigido

hacia ellas (Medrano D., Alonso, Moreno 1891).

Aunadeo a lo anterior la baja credibilidad hacia el gobiernc
personificade por los téenices u & otros empleadores de sus
servicilos, hace mds difiecil su aceptacidén. (Badilla €. 1984,
Faustino J. 1981).
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4.2.7. Hodelo sobre practicas de conservacion de suelos

El Modelo sobre 1las practicas de conservacién de suelos
(Figura 7) y rutas inveolucradas han side validadas. Donde el 80%
de los agricultores consideran a la topografis como limitante
para realizar trabajo agropecuario el 10% sefiala lo contrario

pues sus fincas no presentan este problena.

Los agricultores gque tienen fincas muy quebradas alcanzan a
un 37%, medianamente quebradas un 42%, plana y en algunos lugares
guebrada un 18%. Estos tres grupos cuentan con una rama conin,
puestc que tienen cultivos v ganado (41.6%), v soleo cultivos
(53%)y. De los que tienen cultiveos y ganado un 91% conoce algunsa
prédctica de conservacidn, un 5% le gustaria conocerla vy solamente

un 4% no le interesaria pues la tierra trabajada gs alquilada.

Muchos agricultores conocen algun tipo de practica de
conservacion (91%), entre ellas: las terrazas individunales
(16.6%) curvas a nivel y terrazas individuoales (12¥%) =zanjas de
desviacidn v terrazas individuales (13%), sistemas
agroforestales como café arbolade (33%), citricos con 4drboles
maderzbles v cacao arbolado (3% Para sistemas
silvopastoriles, ecomo manejo v mejoramiento de ganado (6.B%) v
mejoramiento de pastizales (3%}, ¥y solo un B.B¥% no sefialo alguna

de las anteriores.

De los agricultores gque conocen estas pridcticas (768%) los
cultivos con posibilidades de aplicarse se encuentran: café con
los sistemas agroforestales (28%), el tabaco con curvas a nivel
v zanjas de desviacién (1B%), citricos con la combinacidn de
curvas vy terrazas individuales (34.5%) =zanjas ¥ terrazas
individuales (10%) v citricos con drboles maderables (8.5%). Los

sistemas silvopastoriles los aplicarian el total de agricultores
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gue conocen la practica es decir el 10%., Un 14%Z de los
agricnltores que conocen la préactica no losg aplicarian a ninguno

de sus cultivos, pues manifiestan necesitar de mucha inversidon.

Al resto de los agricultores que aplicarian se les pregunto
si sus cultivos o0 especles pecuarias pagarian la practica con las
pespecificaciones técnicas minimas recomendadas, el 354 respondid
gue si, mientras el B5% sefialo lo contrario, preferiria por lo

tanto hacerlos en forma ristics.

A1 conjunto de agricultores que aceptaria ralizarlos con las
reccomendaciones téenicas se les preguntd si los hablan wvisitado
los técnicos del HMAG el 61% sefialo que si mientras el resto

sefialardn a otras institueciones v provectos internacionales.

El B3% de los agricultores mencionaron que los técenicos les
enseniaron estas practicas v el resto lo aprendieron tanto del
vecino, de sus padres o lo aprendiseron solo cuando sintieron la

necesidad de desviar v/o controlar el agua.

8i estas préacticas son fdciles de realizar el 32% sefialo si
(un 21% tiene recursos pars implementarlo), un 10% son dificiles

v el B8% necesitan alta inversidén para realizarlas adecuadamente.

Con las dificultades de construeccidn e inversisdn unicaments
el 424 ( Z0 agricultores) cuenta actualmente con alguna de estas
pridcticas con las recomendaciones técnicas minimas,
principalmentee las curvas v zanjas de desviacidn (25%), las
curvas vy terrazas individuales (25%),los sistemas agroforestales
(33%) v silvopastoriles (17%), pues consideran que sus productos
pagan la prdctica, manteniende su produccidn y evitando peérdidas
gcondmicas. Cumpliende de esta manera con el objetive de

proteger su terreno vy disminuir la erosidn del suelo.
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El restante 58% wutilizaria los conocimientos aprendidos v
los adaptaria a sus recursos, sefialando gue los haria en formsa

muy ristica.

Referente a las prédcticas de conservacidn de suelos, la
mayoria de los agricultores, estan concientes de la degradacidn

pavlatina de sus suelos, toman de alguna manera previsiones al

respecto, muchos de ellos no cumplen con las especificaciones
técnicas, principalmente debido a la falta de recuUrsos
econdmicos, puesto que la mayoria de las practicas de

conservacilidn de suelos y aguas, requieren de inversidn vy tiempgo

para obtener los resultados esperados.

Huchos de ellos (B0%) estan protegiendo sus terrenos
indirectamente, debide a la falta de recursos y mano de obra, lo
cudl hace que sus fincas permanezcan con malezas, evitando de
esta manera la escorrentia. Otros agricultores (20%)aprovechan
todo su terreno, sembrando todo lo que se les ocurre, desde el
cultiveo principal, hasta hortalizas y adrboles maderables, ecreando
de esta manera sistemas agroforestales riosticos gque cumplen a
medias los objetivos de 1las prédcticas, otros (10%) wutilizan
ciertos conocimientos de las practicas ensefiadas hace tiempo
atras, principalmente por el Proyvecto CORENA (1984) que no ha
tenido continuidad v el efecto durd mientras subsista el proyecto
v las précticas mantienen la motivacidn en presencia del proyecto
(FAQ 1984, Lindarte 1891) hacen algunas de ellas con
especificaciones técnicas minimas, v - (10%) adaptan estos
conocimientos a sus fincas, experimentando ellos mismos,

diferentes maneras de controlar el agua.

En esto, 1los técnicos del Ministerio de Agricultura vy
Ganaderia, han desempefiado un rol muy importante, concientizado

en cada una de sug actividades diarias a los agricultores sobre
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la pérdida de sus suelos v el beneficio de ntilizar préacticas

eficlentes,

Para realizar una préactica con todas las especificacicnes
técnicas, los agricultores manifiestan necesitar financiamiento,
deben ser ademds probadas técnicamente en forma preliminar para
rno encontrarse con SOorpresas, como las préciicas recomendadas en
1984 por CORENA, <con las barreras vivas de =zacate limon, estas
fueron atacadas por una plaga cuvo control desconocian los

técnicos v afectd a sus cultivos.

En lineas generales, el bajo nivel de adopcidén de préacticas
de conservacidn de suelos, ze debe principalmente a los eriterios
manifestados de costo v tiewmpo de inversidn, aunado lo anterior,
la reducida cantidad de tierra gue posee los agricultores hace
gue ella ses muy apreciada v cualguiler cambico dada en la finca,
repercutira en 1 bienestar de la familia, mientras tanto la
mayor cantidad de tilerra vy la mas erosionada,ls poseen grandes
hacendados, que acumulan fincas vy wviven en las ciludades, neo
realizando labores agricolas con las recomendaciones técenicas, a
pesar que ellos cuentan con los recur=os econdmicos.(Huijandria
1991, Gladwin 1978) Aunado a estas condiciones la adopecidn de una
nuyeva tecnologia significa la dependencia de instituciones.
(Doorman, 18981)

Todos los agricultores entrevistados (68), han sido
analizados en los siete (7)) Modelos, cuve objetivo prineipal es
entender la racionalidad sobre su bienestar mediante distintos
componentes: alimentacidn, produccidn, educacidn, vivienda,
vestido, tierra; para llegar a estoc el B2% se dedica unicamente a
la producecidn agropecuaria, el restante 18% combina esta

actividad Con el negocio principalmente de productos
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epocas del afio.

De la wmuestra total de los agricultores el 704 se dedica a
la venta de productos agricolas y 21 restante 30% a la venta de
especies pecuarias. Bl 81% de los casos coincidieron en sefialar,
al mercadeo v la comercializacidén como factor principal sobre el
cudl)l incide 1la decisidén de dedicarse a una u otra actividad
productiva, un 6% considerardn a la asistencia técnica v sole 3%

al crédito.

De acuerdo a los ingresos que obtienen por la venta de
productos, un 14% estarian dispuestos a realizar alguna prédctica
de caonservacidén de suelos con todas 1las especificaciones
Iéenicas, pues cuentan con recursos, el 36% las haria en forma
muy ristica ("a lo agricultor”, esta expresion guiere decir que
elles saben cuando y como hacerlas de acuerdo a sus necesidades),
pero sefilalan que cumplen con el objetivo de proteger el terreno
de la erosion, el 23% no las realizarid debido a que no cuentan
con recursos suficientes para establecer estas prédcticas, un 11%
no splicard ninguno, pues ningun cultivo paga la préactica, v 4.%
no la practicaria, el terreno gue trabaja es algquilade,un 3.% no
le interesa ninguna de las préacticas mencionadas, por dltime un
8% no tiene problemas con la topografia en su fineca, por lo que

no ve necesario el realizarlo.

Como sze pudo observar en los Modelos esguematizados, son
muchas las decisiones que los agricultores deben tomar,
principalmente en el manejo de sus fincas, cdmo , cuando y qué
practicas agricolas realizar?, cudles serdan los beneficios que
obtendran?, cwvales riesgos afrontaran?. Cualés son los costos vy
como se obtendrdn los recursos para "mejorar lo gque tienen'". Sin

darse cuenta en muchos casos, los agricultores, saben muy bien lo
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que gquieren, saben como manejar adecuadamente sus fincas para
obtener ingresos, aunque muchas veces son reducidos, pero con
cierta estabilidad, bajo las condiciones ambientales ¥y sus
restricciones sociales y econdmicas prevalencientes {Gladwin
1876, 1978, 1879)

Seguirdn por 1lo tanto haciendo lo gue siempre hacen,
tratando de aprovechar toda la extensidn de su fineca,
diversificando sus cultivos, no dedicédndose Gnicamente a unoc o

dos de ellos, pueden correr el riesgo de perderlc todo, como

sucedid en varios casos, donde los programas en los gque
participaron fracasaron, pero en el inicio se los " pintardn
bonite”

Los modelos de drboles formados por procesos de ftoma de

decisiones permiten una primera aproximacidn de la racionalidad
de cada una de sus decisiones, todos los modelos analizados en
forma conjunta, explican el porqué v el como se dan las
decisiones (Quijandria, 1991, Gladwin 1978)de utilizar una

determinada practica de conservacién de suelos.

La Figura 8 esquematiza el Modelo General que engloba en
forma resumida los Modelos presentados para llegar comprender 1a
racionalidad del agricultor. Donde el proceso se inicia
satisfaciendo los factores bienestar como objetivo prioritario vy
realizando alguna actividad rentable econdmicamente como la venta

de productos agricolas v pecuarics.

Cuenten a 1la vez con un mercade accesible, canales de
comercializacidén adecuados y disponibilidad de recursos para
manejar su producecidén (Dulin P. 18868) contar con recursos para
utilizar alguna prictica de conservacidn de suelos en los

cultivos o especies que ellos manejan y pagen por =i mismos las
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practicas nediante el incremento de los precios en el mercado y
peder llegar a adoptar la misma. Es decir, realizar 1las obras,
mantenerlas, y mejorarlas, dando por satisfechas sus necesidades

para ayudarles a cumplir sus objetivos prioritarios.

Con respecto al rol de la mujer en esta actividad, durante
el desarrollo de la investigacién, se pudo comprobar que se
encuentra inmersa completamente en todo lo que se refiere al
manejo de la finca, los cultivos y/0o especies pecuarias
explotadas, beneficios v riesgos que deben afrontar, todas las
actividades propias del proceso productivo, pues tienen una
activa participacidn y muchas veces son ellas las que deciden el
siguiente paso a realizar.(FAO, 1991, Campafia 1992, Carmona et
al, 1983, Paolisso, 1982)

4.2.8. Validacidén de los modelos

En la wvalidacién de los drboles, se contd con la
participacidn de 25 agricultores a los cuales se les presentd

los modelos elaborados con la muestra base de agricultores (88).

Se puede observar valores cercanos en los porcentajes
relativos, de la mayoria de las preguntas realizadas para las

diferentes actividades.

La Figura 16 muestra la relacidén general entre el Modelo
original (observado) y Modelo wvalidadoe (validado donde 1los
valores se concentran sobre la linea del modelo principal,
existiendo entre ellos una correlacién buena (R2=0.8731), vy 1la
Prueba de F (Anexo 5), realizada es altamente significativa, por

lo tanto e}l Modelo es satisfactorio.
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Tambien se efectud una prueba de Chi Cuadrada para cada uno
de les modelos, encontrandose cuatro de ellos (bienestar,venta
pecuaria, autoconsumo vy manejo de la produccidn) como validados
va gue todos ellos son satisfactorios vy se ajustan a los modelos
originales v los wvalores son en su mayoria semejantes. Y los
restantes dos modelos {(venta agricola v practicas de
conservacion) no demostraron un buen ajuste, pues dependiendo del
tipo de cultivo gue trabajan realizan una determinads prictica de

conservacidn de suelo. (Anexoc B)

De la misma manera se analizaron los modelos por actividad,
la Figura 17 muestra la relacidn pars el mnmodelo de bienestar y
actividades productivas a la que se dedican, con un  R2=0.9339, v
la Prueba de F altamente significativa. La Figura 18, para la
actividad de venta agricola cen un R2=0.7885, valor mds bajo que
en los anteriores pero mediante la Pruebs F correspondiente

resulta ser altamente significativa.

Para 1la actividad de venta pecuaria (Figura 189, el
comportamiento es similar a la venta agricola con un R2= 0.7834,
pero significativa la diferencia mediante la Prueba de ¥ En la
produccidn para antoconsume (Figura 2Z0) 1la RZ alcanza valores

cercanos a 1 (0.950) v ser altamente significativa (Prueba F).

El Modelo referente al manejc de 1a produccidén (Figura 21)
alcanza un RZ=0.8803 y altamente significativa la Prueba de ¥. En
las Practicas de Conservacion de BSuelos con un R2=0.825% vy

altamente significativa medianate la Prueba F.

Por 1lo tantn, los modelos iniciales para las actividades
investigadas resultan ser validos v refuerzan log modelos
planteados inicialmente tanto en forma general, v entre cada una

de las actividades.
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4.2.9. Modelos de arboles por técnicos

Una vez analizados lozs modelos de los agricultores, se
analiza los disefiades por los técnicos, para las mismas
actividades, 1a muestra original fué ocon S tamnices dsl
Ministerio de Agricultura v Ganaderia (MAG).Debido al escaso
nimereo de técnicos utilizados para el disefio de los Arboles de
decisién, se vié conveniente el unir la muestra original de tres

(3) técnicos, con los utilizados para validar estos modelos (3).

L.a Figura 9, presenta el modelo para el bienestar de losg
sgricultores expresads per los técnicos, donde un S0% de ellos
mercionan a la alimentacidén como principal factor de blenestar,
unn  16% la wvivienda vy un 33% unicamente es la produccidn
agropecuaria, todos ellos coinciden en que obtienen sus recursos

del sector agropecuario para satisfacer su objetive.

Donde la actividad productiva principal es la agricultura en
un 674 v el resto la actividad pecuaria y gue cuentan ademids con
terrenc propio para trabajarlo, produciendo en un 83% para venta

v autoconsumo v un 17% solo para venta (Figura 10).

La Figura 11, esquemsatiza la actividad de venta agricolsa,
siendo los cultivos mas producidos los citricos,tabaco v
hortalizas en un 33%4 v el resto el café, hortalizas, café v
citrices,café v  hortalizas en uan 18.6% cada unc de ellog,
sefialando gue ne son cultivos muy rentables, pero que satisfacen

sus necesidades bédsicas.

Referente a la wventa pecuaria (Figura 12) principalmente se
dedican a la venta de ganado de carne vy c¢ria, al ganado de carne

v cerdos, tienen terrenoc para manejarlas, aunqgue manifiestan que
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nc es lo recomendable, principalmente parsa el ganado puesto que
sobrexplotan sus predios Yy que ademas invierten todo su dinero en

eilo, va que lo consideran una actividad rentable.

Todos los técnicos sefialan que se producen alimentos
basicos, pues lo consumen diariamente, pPrineipalmente
manifiestan que es por tradicidén, cuentan con terreno para
producirlos, pero no en grandes cantidades, el 50% de los
tecnicos mencionan que todo lo que producen lo consumen, el otro
20% venden el excedente. Los cultivos que mas producen son el
maiz y frijol en un 83% de los casos v el resto maiz y

arroz.(Figura 13)

Con respecto al manejo de su produccidn, sefialan que el nas
Erande problema es el mercado, pues se les dificulta el acceso a
un buen mercado con buenos precios, actualmente son may bajos y
1o comercializan principalmente en Santiago de Puriscal en un 83%
£l resto en San Jose,pero un 66% sefiala gue no existen en estos
mercados las condiciones para recibir su produccidn y tienen que
buscar otras maneras de acomodar su produeccidn, estas
dificultades no los incentivan a inecrementar su produccidn, pero
un 33% de los técnicos manifiestan que los incentiva a encontrar

cultivos alternativos, principalmente en cultives agricolas.

Con respecto a las préacticas de conservacidn de suelos
(Figura 15} la totalidad de ellos seriala gue existe la conciencia
de la degradacién de sus suelos, vya que NMuchos de ellos tienen
sus fineas en topografia muy accidentada y algunos medianamente
accidentas, el 18% de ellos indica que simplemente no les
interesa el tomar algunas medidas al respecto. De estos el 20%
conocen pero no las aplican pues no les interesa, el restante 80%
sefiala que han recibide capacitacién al respecteo por técnicos del
Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG), en la mayoria de los
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cBas0s Son practicas bien aceptadas, principalmente ia
reforestacion, los sistemas agroforestales como el café arbolado,

cacac arbolado, por dltimo el mejoramiento v maneio de ganado.

Sefialan ademds que unicamente el 20% cumplen con las
especificaciones técnicas, de esto unicamente un 50% creen gque
han adoptado estas practicas, aungue no han incrementado su
produceidn, pere si las han mantenido,disminuyendc de esta manera
la pérdida de 1la capacidad productiva de sus suelos, el otro 50%
piensa que los han adaptado a sus condiciones v  aue cumplen con

el objetiveo de disminuir 1a erosion de sus suelos.

El 80% restante sefialan gque las realizan rusticamente v no
cumplen con el objetivo de dichas préacticas, manifestando que son

demasiado rOsticas es decir, estan mal disefiadas.

Como se pudo observar en las Figuras, los drbeoles son mucho
mis concretos, no muestran un alte ndmero de decisiones, pero
tratan de llegar a una explicacidn sobre el comportamiento de
los s&agricultores vreferente a las actividades que realizan,
obviamente desde el punto de vista técnico, donde las decisiones
gque se deben tomar resultan ser pocas. Caso contrario a lo gue

sucede con los agricultores.

Aunque los modelos han tomado en cuenta los mismos aspectos,
que para los agricultores estos no presentan otras rutas
galternativas decisorias, gue podrian explicar el comportamiento
de los mismos. Principalmente en le gue se refiere al tema del
presente trabajo, puesto gue en varias de las pregunias se
respondié de la misma manera 'no les interesa realizarlas”,
cortando de esta manera mas posibilidades de encontrar la

explicacidn.
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Sefialan gque si existen prediog con conservacidn de suelaos,
pero no los mantienen pues no cuentan con recursos Vy necesitan
financiamiento para ello, ademas mencionan gue 1la clave parsa
adoptar nuevas tecnnologias es el incrementar la produccidn a
buenos precios, aspecto gue coincide c¢on los agricultores,
demostrando conocer en algo sus expectativas, pero que no el

universo de sus decisiones.

También la forma en que cada uno de los técnicos desarrolia
sus actividades, determinara la aceptacién o el rechazo de una
determinada recomendacidn técnica, en este estudio, se pudo
observar que existe completa disparidad entre los téenicos
referente a la forma de llegar al agricultor, cada unc de ellos
utiliza v tiene conceptos diferentes respecto a la extensiodn
agricola, trayendo como consecuencia, 1a incredulidad vy
desconfianza hacia ellos, no c¢omo personas, pero si como

téenicos.

Algo muy importante al respecto, es que los técnicos, estan
concientes de gue un "buen agricultor” “no necesariamente tiene
que tener una finca en excelentes condiciones o que deberda estar
manejada eficientemente, sino mas bién, que ame la tierra, que
zste dispuesto 8 un cambio de actitud, es decir de cambiar 1o
malo v mejorar lo bueno, ademds que tenga diversos caltivos vy

sepa Lrabajarlos'.

Pero, en muchos casos dejan a un lado este aspecto,
principelmente cuande se involucran en nuevos programas v
provectos, gque los obligan a tratar de convencer a los
agricultores a cambiar por un determinado cultivo en toda =su
finca, pues esta financiado y "tendra mercado”, lo cudl no sucede

en la realidad en la mayoria de estos programas.
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Pareceria gque basan su estrategia de extensidén en uana
metodologia poco eficaz, lo cudl itrae como consecuencia el no
introducir el econcepto v necesidad de conservar v mucho menos
de apropiarse de la técnica, (FAO 1984, Lindarte 1991)

Para completar &1 andlisis de los resultados, se presentarsa
la informaecidn obtenida en la primera fase del trabsjo, es decir,
entre las preferencias de los agricultores vy lo que realmente
hacen,las primeras obtenidas con los “"Games" v los segundos

mediante los Modelos de Arboles de Decisidn.

En lo gue respecta al factor de Bienestar los agricultores
manifestaron su preferencia para la alimentacidn en un 84% de los
casos v los arboles demostrardn un 84.8% lo que refusrza y da
validez al modelo en cuanto a que lo mas importante para los
agricultores la alimentacidn, no =siendo el caso el demostrar que
significa el contar con una buena alimentacidén. El nmismo
comportamiento lo sefialaron el resto de 1los factores como

vivienda, educacidn, vestido v tierrsa con valores muy cercanos.

Referente a 1la actividad que realizan, 1las preferencias
sefialaron a un B83% v el modelo un 81.8% a la actividad de 1la
produceidn agropecusria,un 7.9% vy 114 a 1los negocios con
productos agropecuarios, un 4.5% vy 7.3% al trabajo fuera de la
finea. Lo cudl demuestra, que las preferencias, estan may
relacionadas con lo que hacen en realidad en especial para las

actividades productivas.

Respecto a 1la wventa agricola y pecuaria presentan los
valores similares del B9% v BS.74, v de 31% v 30%

respectivamente.



g8

En  lo que se refiere al maneio de la produccién los "Games'
mostraron que un 95% de los agricultores consideraba un factor
vital, v el Hodelo muestra un valor muy cercano del 94%. un 3%
para el crédito unicamente el modelo, un 5% y 3% para la

asistencisa técnica respectivamente.

En cuanto & las practicas de conservacidn de suslos,del 21%
gue las realizaria con las especificaciones téecnicas pues cuentan
con  recursos, segun el Modelo, las preferencias de ellos
estuvieron en un 10% para 1las curvas a nivel, 5% para los
sistemas agroforestales, principalmente café arbolade vy un 5%

para sistemas silvopastoriles.

Del restante B0% que aplicaria alguna préctica, pero gue la
harian en forma simple 0 ristica {sin cumplir las
especificaciones +técnicas)las preferencias obtenidas en los
"Games” por los agricultores son curvas a nivel con 42¥%, zanjas
de desviacidn 3%,sistemas agroforestales 10%, silvopastoriles 7Y%,
terrazas individuales 3% v en un 35% la combinacién de varias

practicas).
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V. CORCLUSIONES

1.- Los objetivos prioritarios para la satisfaccidn del
bienestar de 13 familia, tienen gran influencia sobre lasg

preferencias de las actividades productivas de los agricultores

2.~ No existe diferencisa significativa de preferencias entre
géneros, en las tres primeras prioridades, a excepcién de los

criterios de Bienestar en 1a segunda prioridad.

3.-La actividad de venta de productos agricolas resulta sep
la méds prdcticada, pero la menos rentable, por lo que muchos de
ellos desean introducirse al sector pecuario actividad con mayor
atractiveo para los agricultores, pero con mayor riesgo para la

degradacion de los recursos naturales.

4.- El principal factor que incide en el manejo de la
produccidn, es el mercadeo y la comercializacidn de los productos
{ 806%), la asistencia téenica ( 5.5%) v el ecrédito ( 4.52)

5.~Un 85% de los agricultores conocen précticas de
conservacidén de suelos, las principales son: los sistemas
agroforestales como el café arbolado en un 34 .5%, curvas =a nivéel

vy zanjas de desviacidn con un 18.5%.

7.~Los cultivos potenciales identificados por los
agricultores para aplicar estas practicas, son: los sistemas
agroforestales con el cafe (29%2) , curvas a nivel ¥ zanjas de
desviacidén para el tabaco (18%), ecitricos y algunos casos arboles
maderables (44.5%) con la combinacidén de curvas a nivel v
terrazas individuales (44.5%) y los sistemas silvopastoriles
(10%).
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8.~ El 42% de los agricultores realizaria alguna prédctica de
conservacidn de suelo con reducido nimero de especificaciones
técnicas minimas, el 50% utilizaria los conocimientos minimos
aprendidos v las adaptaria a su finca vy solo el 8% han adoptado
alguna prdctica de conservacidn, debide a dificultades de

“construceidn e inversioén.

9- HMés de 1a mitad de los agricultures (B0%) procuran
mantener su terrenc con vegetacldn natural, 20% wtilizan tedo el
teerreno diversificando con cultives, 20% utilizan y/o adaptan

especificaciones técnicas.

10.- En la mavoria de los casos no existe similitud entre lo
manifestado por 1los agricultores respecto a sus preferencias, vy

la opinidn de los técnicos referentes a sus mismas preferencias.

11.- Los técnicos agricolas manifiestan que el 20% de los
agricultores cumplen con las especificaciones técnicas de
construceidén de practicas de conservacidn v de ellos el 50¥% ecreen

gue las han adoptado.

12.- La téenica etnografica de loz "Games” o "Juegos”" fué
una herramienta Gtil para conocer los objetivos vy las pricridades

de los agricultores.

13.- Los MKodelos de los Arboles de Decisidn, han facilitado
el entendimiento de la mayvoria de los procesos decisorios de los
agricultores, respecto al bienestar familiar, sus actividades
productivas y el manejo de su produccidén, fases de suna
importancia utilizadas paraz conocer los factores que afectan 1la

adopcidn de prédcticas de conservacion de suelos vy aguas.
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V1. RECOMENDACIONES

1.- En la formulacién de Planes vy Proyectos de conservacidn de
suelos y aguas tomar en cuenta la racionalidad campesina antes de
proponer c¢ambios tecnoldgicos y/o  tomar las medidas correctivas

en Proyectos en ejecucidn.

2. En el caso de desconocer cuales son las prioridades v
percepcidn de los agricultores frente a la conservacidn de sus
recursos, utilizar la Técnica de los "Juegos" (Games) en forma

conjunta a los Arboles de Decisién.

3.~ Validar de acuerdo a criterios estadisticos, con mayvor niimero
de agricultores los procesos decisorios de cada una de las
actividades agropecuarias, para garantizar una mejor precisidn de
los resultados. en especial las referentes a las préacticas de

conservacion de suelos.
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